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Nell’anno della “tempesta perfetta”

Broch: i valori sono il primo antidoto 
alla crisi
di Walter Nicoletti

Immaginare solo un anno fa una 
situazione geopolitica ed economi-
ca come quella che stiamo vivendo 
in questo momento sarebbe stato 
impossibile. Eppure è successo ed 
eccoci nella “tempesta perfetta” 
dove, dopo la pandemia, la guerra ci 
ha precipitati in una difficile quanto 
problematica recessione economica, 
aggravando ancor più la già precaria 
situazione energetica.

Con il Presidente della Federa-
zione Allevatori Giacomo Broch trac-
ciamo un bilancio di un’annata che 
chiama in causa anche un atteggia-
mento di maturità e responsabilità 
per costruire le ragioni di un rinnova-
to impegno per la tenuta del settore 
e del ruolo pubblico, essenziale per 
tutta la società, degli allevatori di 
montagna.

Presidente Broch, quale bilan-
cio dopo un anno caratterizzato 
dalla tempesta perfetta?

Una tempesta ancora in corso in 
quanto la guerra è tutt’altro che risol-
ta e non si intravvedono al momen-
to seri segnali di trattativa. Difficile 
dunque tracciare dei bilanci se non 
constatare che il conflitto in Ucraina 
ha ulteriormente peggiorato la situa-
zione relativa ai rincari energetici e 
delle materie prime, aggravando una 
crisi che prima ha colpito le singole 
aziende e poi si è riversata sui casei-
fici con gli aumenti stratosferici che 
abbiamo visto.

Una situazione paradossale che 
vede una richiesta sul mercato eu-
ropeo di latte spot alimentare che 
ha avvantaggiato le strutture pri-

vate, mentre i caseifici cooperativi 
hanno proseguito nelle produzioni 
tradizionali pagando lo scotto di una 
maggiore incertezza dei mercati e di 
ulteriori costi dovuti all’immobiliz-
zazione dei capitali.

Di fronte ai rincari energetici e 
delle materie prime abbiamo visto 
una prima reazione da parte della 
Giunta Provinciale, del Governo 
Nazionale e dell’Unione Europea. 
Come valuta questi provvedimenti?

Circa un anno fa presso la sede 
della nostra Federazione Allevatori 
avevamo lanciato un grido di allarme 
riferito ai rincari assieme a tutti gli 
attori della filiera ed in particolare 
con Trentingrana e Latte Trento. In 
quell’occasione avevamo richiesto 
un intervento pubblico di 4 milioni 
di euro, ma non potevamo sapere 
che dopo alcune settimane sarebbe 
scoppiato il conflitto ucraino con un 

ulteriore, pesante tributo da parte 
delle aziende.

In ogni caso, la risposta della 
Giunta Provinciale è stata alquanto 
veloce, mettendo a disposizione 6 
milioni di euro. Una cifra superiore 
alle prime richieste dunque, anche 
se, lo ribadiamo, non sufficiente a 
coprire i costi dei rincari.

Le misure pubbliche di stabiliz-
zazione del reddito sono pertanto 
apprezzabili, ma vanno presi in con-
siderazione ulteriori provvedimenti 
al fine di garantire una specifica at-
tenzione per il settore rurale che più 
di tutti garantisce alla comunità e al 
territorio forme di protezione, tipicità 
e bellezza paesaggistica.

Come hanno inciso i rincari nel-
le aziende degli associati?

La conseguenza immediata dei 
rincari che, ripeto, sono iniziati mol-
to prima del conflitto bellico, è stata 
la chiusura di alcune stalle. Fenome-
no questo che si è verificato da inizio 
anno fino all’estate.

Si è trattato per la verità di chiu-
sure programmate o prevedibili, di 
aziende che avevano raggiunto una 
loro maturità e con alcune difficoltà 
legate al passaggio generazionale. Al 
momento potremmo dunque parlare 
di chiusure fisiologiche, in alcuni casi 
accelerate dalla difficile congiuntura.

Il secondo fenomeno ha invece 
riguardato quasi tutto il settore e 
si riferisce ad un calo produttivo di 
circa il 15% rispetto alle annate pre-
cedenti. La combinazione fra rincari 
energetici e delle materie prime, ac-
canto alle conseguenze della siccità e 
delle difficoltà legate al reperimento 
dei foraggi, ha innescato un processo 
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di sensibile diminuzione del numero 
dei capi e di ulteriore razionalizzazio-
ne dei costi aziendali.

Al momento non abbiamo noti-
zie di ulteriori chiusure anche perché 
molte imprese hanno fatto dagli in-
vestimenti notevoli negli anni scorsi 
sia sul versante strutturale, del parco 
macchine e tecnologico, del benes-
sere animale e delle energie alterna-
tive. In queste situazioni pertanto è 
anche difficile programmare la di-
smissione delle attività e pertanto si 
è anche obbligati a guardare avanti.

È possibile fare delle previsioni 
per il futuro?

Una prima valutazione della 
situazione ci porterebbe a dire che 
le abbiamo viste proprio tutte, ma 
nonostante ciò credo che dobbiamo 
e possiamo lanciare un segnale di 
ottimismo in quanto le crisi aiutano 
a rafforzarsi sul piano economico e 
a misurarsi con gli umori e i nuovi 
bisogni del mercato.

Fin qui dobbiamo dire che i con-
sumatori ed i nostri turisti hanno 
sempre manifestato un certo inte-
resse e disponibilità di spesa per i 
prodotti di montagna. Certo, la mia 
è una speranza, ma ricordiamoci 
sempre che il Trentino ha ancora 
diversi margini di miglioramento 
attraverso una maggiore alleanza 
con i consumatori, incentivando la 
vendita presso le strutture turisti-
che e della ristorazione, ampliando 
la nostra presenza su nuovi mercati 
e nuove tipologie di consumatori.

Nel prossimo periodo sarà 
pertanto necessario valutare le di-
sponibilità di spesa delle famiglie 
e del consumatore e capire se vi 
sarà ancora quella propensione a 
spendere qualcosa in più per ri-
conoscere il valore e la qualità del 
prodotto di montagna. Quello che 
possiamo auspicare al momento è 
una nuova politica della comuni-
cazione che preveda, al di là degli 
spot, una vera e propria campagna 
di sensibilizzazione culturale e di 
informazione sui prodotti locali e 
sulla filiera zootecnica. È fonda-
mentale da questo punto di vista 
contribuire a racconti, alle storie di 
allevatori e dei loro animali per far 
capire ai consumatori e all’opinione 
pubblica i tratti distintivi del nostro 
sistema produttivo.

Come lavorare, infine, all’in-
terno del corpo sociale ed asso-
ciativo delle rappresentanze degli 
allevatori?

Qui tocchiamo il vero cuore del 
problema in quanto dipenderà pro-
prio da noi allevatori cambiare il 
clima e condizionare la valutazione 
del consumatore nei nostri confronti.

Innanzitutto è necessario lavorare 
sulla coesione interna e sull’unità del-
le nostre rappresentanze e strutture di 
trasformazione. Dobbiamo tornare ai 
valori cooperativi delle origini, sen-
tendoci nuovamente una comunità e 
non semplicemente una sommatoria 
di conferitori. E dobbiamo fare questo 
nella consapevolezza che i veri risul-
tati commerciali li possiamo raggiun-
gere attraverso le strutture di vendita 
organizzata sia nelle forme tradizionali 
sia attraverso l’online e non attraverso 
una miriade di punti vendita aziendali 
privati i quali svolgono sicuramente 
un’importante funzione promozionale 
e di integrazione del reddito, ma non 
sono in grado da soli di garantire i 
bilanci delle imprese.

Ritornare alle origini per recu-
perare i valori fondativi e riscoprirci 
come una vera e propria comunità 
di allevatori. Si tratta pertanto di 
tornare a valorizzare le nostre strut-
ture cooperative, la nostra identità 
e l’orgoglio di essere allevatori di 
montagna nonché i sentimenti e 
lo spirito mutualistico che hanno 
consentito alla nostra categoria di 
superare i momenti più difficili degli 
ultimi decenni.

Lo scorso 3 dicembre è venu-
to a mancare Stefano Fontana, che 
per oltre 30 anni ha lavorato come 
controllore zootecnico della FPA 
nella zona del Primiero. Stefano, 
appassionato di cavalli, ha sempre 
condotto anche un allevamento 
di brune, che poi ha passato al 
figlio Giovanni Battista e che at-
tualmente viene portato avanti 
dal nipote Roberto (foto di lato).

La redazione de L’Allevatore 
trentino vuole esprimere alla sua 
famiglia le più sentite condo-
glianze.
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di Walter Nicoletti
La montagna chiama, la politica 

risponde.
Dopo il rinnovo delle Camere e 

dell’Esecutivo è già tempo per valu-
tare il lavoro parlamentare e seguire 
con attenzione i provvedimenti che 
intendono porre mano all’emergen-
za energetica e dei costi della ma-
terie prime, nonché di tutte gli altri 
problemi che riguardano il settore 
dell’allevamento.

Dal confronto sulle posizioni 
di due parlamentari vicini, per sto-
ria, competenze e passioni civili, al 
mondo dell’agricoltura, emergono 
certamente dei punti di differenza e 
dei distinguo relativi alle reciproche 
culture politiche e visioni socio eco-
nomiche. Tuttavia è altrettanto inne-
gabile come la montagna necessiti 
di alcuni orientamenti di contesto, 
quali ad esempio la partecipazione 
e l’autogoverno del territorio, sui 
quali, almeno nel metodo, sembrano 
convergere sia Elena Testor sia Pietro 
Patton in questa intervista realizzata 
in realtà a distanza tramite l’invio di 
domande scritte e che proponiamo 
accorpando le risposte.

Ai lettori e alle lettrici il compito 
e il piacere di cogliere elementi di 
convergenza e di conflitto nell’inte-
resse dell’unità del settore e dell’im-
pegno in favore delle produzioni 
e degli attori dello sviluppo della 
montagna trentina.

Vorremmo innanzitutto da voi 
un commento all’istituzione del 
Ministero all’agricoltura e alla “so-
vranità alimentare” che il governo 

Autonomia, comunità e territorio, le 
strategie per rilanciare la montagna
Il confronto: intervista alla senatrice Elena Testor (Centro Destra)  
e al senatore Pietro Patton (Centro Sinistra)

Meloni, tramite il ministro Lollo-
brigida, ha istituito sul modello 
francese. Credete si possa trattare 
di una proposta che potrebbe dare 
delle opportunità nuove ai produt-
tori locali?

Testor Il governo ha voluto dare 
un segnale forte e preciso con la de-
nominazione “sovranità alimentare”, 
un’indicazione precisa, di maggiore 
tutela per le produzioni italiane e 
dunque il made in Italy. I presupposti 
di miglioramento devono pertanto 
partire dalla realtà locale, dal chi-
lometro zero, attivando una filiera 
conseguente di eccellenze, difende-
re i prodotti nostrani, puntare sulla 
conoscenza e capacità di produrre 
eccellenze conservandone la tradi-
zione, per il consumo interno, ma 
anche per esportare cultura italiana. 
Sicuramente quando vi è una indica-
zione precisa su quale futuro si vuole 
per la nostra agricoltura, si creano 
certezze e stimoli.

Patton: Probabilmente il termine 
“sovranità alimentare” risulta effica-
ce sul piano della comunicazione a 
slogan, ma certamente evoca un mo-
dello di Paese autarchico che mal si 
concilia con un Paese apprezzato nel 
mondo per i suoi prodotti. Tuttavia 
se, oltre alla terminologia adottata, 
guardiamo alla sostanza delle cose 
parlare di “sovranità alimentare” 
pone l’accento sulla volontà di ri-
spettate le specificità del territorio 
e le tradizioni alimentari. Aggiungo, 
da europeista convinto, che le poli-
tiche comunitarie in campo agricolo 
abbiano non solo supportato lo svi-
luppo di una agricoltura di qualità, 
ma anche, talvolta, favorito i grandi 
produttori a discapito sia dei piccoli 
e medi produttori, pilastri dell’agri-
coltura non estensiva che caratte-
rizza le terre alte e a scapito delle 
produzioni territoriali e di nicchia. 
Dunque possiamo guardare con un 
interesse vigile a questa missione 

Pietro PattonElena Testor
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politica del Ministero dell’Agricol-
tura così da valorizzare ancor più le 
produzioni di qualità, garanzia della 
salute dei consumatori, il rafforza-
mento delle identità territoriali, la 
lotta agli sprechi, la ricerca, la tu-
tela delle specificità locali, anche il 
benessere degli animali. In questo 
senso, la sovranità alimentare non 
sarà intesa come tutela pregiudiziale 
ed esclusiva di qualunque produzio-
ne agroalimentare, purché italiana, 
a scapito di quelle che provengono 
da altri Paesi e non correrà il rischio 
di favorire le produzioni italiane di 
tipo “industriale”, dietro a un “made 
in Italy” di facciata, contro ciò che 
davvero dobbiamo difendere, cioè i 
piccoli produttori e la qualità delle 
produzioni.

Il nuovo Piano di Sviluppo Rurale 
ha nei suoi obiettivi il sostegno al 
reddito, la competitività delle azien-
de verso nuovi mercati, l’aumento 
della sostenibilità ambientale e della 
biodiversità. Oltre all’incentivazio-
ne dei giovani, lo sviluppo locale e 
l’impegno verso un’alimentazione 
più sana. Quali sono secondo voi gli 
obiettivi più importanti?

Patton: Il sostegno comunitario 
e la programmazione sono strumenti 

vitali, imprescindibili. Lo sono per le 
risorse che portano al settore, ma an-
che perché obbligano a identificare 
le priorità ed a perseguirle e perché 
mettono l’agricoltura al centro di un 
modello di sviluppo. La metafora che 
meglio rappresenta questo modello 
è quella della rete, fatta di nodi e di 
relazioni tra nodi: non ce n’è uno più 
importante degli altri, perché ciò che 
conta è la rete nel suo complesso. In 
questo senso anche quello che a noi 
sta a cuore, come la valorizzazione 
delle produzioni locali, assume una 
valenza centrale e nient’affatto se-
condaria. Un aiuto alle produzioni 
locali arriverà anche dalle politiche 
di filiera, che vanno dalle politiche di 
marchio alla sinergia con la ristora-
zione, dalla relazione con il paesag-
gio, alla vendita a km zero. Ulteriore 
nodo cruciale della rete dovrà sem-
pre più essere quello della ricerca e 
della formazione. Una formazione 
che riguardi anche i consumatori.

Testor: Ritengo che i temi ri-
lanciati dal nuovo PSR siano tutti 
prioritari e importanti, l’agricoltura 
rappresenta il mercato più impor-
tante, possiamo rinunciare a tutto, 
ma non a mangiare. È importante 
conservare le tradizioni, ma non si 

può prescindere dall’innovazione, 
per un sostegno al lavoro e per una 
maggiore sostenibilità ambientale, 
per far sì che le aziende agricole sia-
no competitive necessitano di soste-
gno, d’innovazione di promuovere il 
trasferimento di conoscenze, per un 
passaggio generazionale e quindi 
garanzia di continuità, garanzia di 
prodotti a chilometro zero, garanzia 
di tutela del made in Italy. Tutto ciò è 
molto lontano dal cibo sintetico che 
non può e non deve assolutamente 
diventare parte della nostra cultura 
gastronomica.

Si è molto discusso, anche in 
Trentino, dei problemi legati ad 
un’errata politica di gestione dei 
titoli per gli alpeggi con i rischi, 
assolutamente concreti, di specu-
lazioni e infiltrazioni. Quali sono 
secondo voi i provvedimenti e le 
strategie per evitare che anche il 
Trentino diventi una terra di con-
quista degli speculatori?

Testor: È necessario investire 
nelle capacità e nella voglia di fare 
degli imprenditori agricoli che sap-
piamo essere le vere sentinelle e cu-
stodi dei nostri territori. È necessario 
investire sui giovani, riavvicinandoli 

farm-o-san.it
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8 Grazie papà

dall’esperienza
e la saggezza di

TERAZZI GIULIANO

dalla tenacia
e la passione di

TERAZZI MARCO

Paglia
Naturale
Trinciata
Disidratata
In pellet

Mais Ceroso
Fresco
In balloni fasciati

Foraggi
Naturale
Fieno prodotto in zone di alta qualità
Medica: bio ed in balloni fasciati

I MIGLIORI PRODOTTI PER I MIGLIORI ALLEVAMENTI
Si soddisfano le esigenze degli allevatori commercializzando da due generazioni

alla terra attraverso incentivi e le 
semplificazione burocratica, per evi-
tare l’abbandono dei territori e delle 
attività tradizionali che hanno carat-
terizzato la nostra storia. In tal senso 
la Lega ha portato avanti una serie 
d’iniziative per il contrasto dell’ab-
bandono. Vanno inoltre rafforzati tutti 
i dispositivi atti a garantire la buona 
gestione degli alpeggi da parte degli 
allevatori e delle società di alpeggio 
legati ai territori. In questo anche le 
amministrazioni locali devono gioca-
re un ruolo attivo ed essere coinvolte 
con maggiore responsabilità mentre 
all’ente pubblico spetterà il ruolo le-
gato anche alle verifiche e ai controlli 
di buona gestione.

Patton: Riguardo alla gestione 
del titoli mi piacerebbe poter rispon-
dere che il Trentino, da questo punto 
di vista, è rimasto un’isola felice. Ma 
purtroppo le isole felici non esistono. 
E, al di là del rischio di infiltrazioni o 
di comportamenti opportunistici che 
vanno sempre perseguiti e scoraggia-
ti, credo che qui si imponga il tema 
della qualità delle gestioni. In questo 
senso, oltre alla doverosa capacità di 
presentare una documentazione com-
pleta e progetti ben descritti, credo sia 
necessario tenere in considerazione e 
premiare gli elementi di innovazione, 
di qualità e la comprovata esperienza 
nel settore. Per raggiungere questo 
obiettivo il ruolo delle organizzazioni 
professionali, della Fondazione Mach 
e della stessa Provincia Autonoma di 
Trento, risulta decisivo sia per trat-
teggiare una strategia generale alla 
quale tendere sia per aiutare le realtà 
locali ad essere all’altezza delle nuo-
ve sfide. Gli obiettivi rimangono gli 
stessi: qualità, diversità e tipicità dei 
prodotti, benessere degli animali, at-
tività di trasformazione, integrazione 
tra differenti fonti di reddito, rispetto 
dell’ambiente.

Quali sono le vostre proposte 
per arginare gli aumenti, davvero in-
sostenibili, del “caro-bollette”, delle 
materie prime e degli alimenti per 
gli animali?

Patton: La soluzione non può che 
essere strutturale e rinvia a interventi 
a livello europeo per porre fine al cor-
tocircuito, tra guerra e speculazione, 
che ha determinato una situazione di 
grave crisi. Esistono inoltre anche le 
soluzioni emergenziali che sono state 
messe in campo a livello nazionale 
sin dalla fine del 2021 come i crediti 

d’imposta su energia e gas e per le 
aziende di autotrasporto, l’abbatti-
mento degli oneri generali di sistema, 
la defiscalizzazione di una parte dei 
costi (come accade per le accise sulla 
benzina o la riduzione dell’IVA) e al 
sostegno mirato delle famiglie e delle 
imprese che soffrono maggiormente 
questa contingenza. Anche a livello 
territoriale certamente la PAT ha le 
risorse per mettere in campo ulteriori 
misure per supportare le aziende e le 
produzioni locali. Il rischio della crisi 
sistemica che, non solo l’Italia, sta at-
traversando è oggettivamente molto 
alto ed i Governi dovranno continuare 
ad intervenire con sostegni ed aiuti 
fino a che la situazione non tornerà 
alla normalità o ad una nuova soste-
nibile normalità.

Testor: Tutti i decreti economici 
in questo periodo hanno la finalità di 
supportare le aziende per contrastare 
il caro bollette, in questo momento 
al Senato è in esame il decreto aiuti 
quater che vale 9 miliardi, mentre alla 
camera è in esame la legge di bilancio, 
dove buona parte è dedicata proprio 
al contrasto del caro energia, preve-
dendo crediti d’imposta a favore delle 
imprese. Anche per il settore agricolo 
si stanno portando avanti iniziati-
ve per favorire l’impiego di fonti di 
energia alternativa per autoconsumo 
per sostenere le attività agricole rea-
lizzando una concreta riduzione dei 
costi energetici.

Parliamo dei grandi carnivori, 
orsi e soprattutto lupi. Gli allevatori 
hanno chiesto a gran voce misure di 
contenimento del fenomeno e della 
presenza di questi predatori, pena 
l’abbandono degli alpeggi e dell’al-
ta montagna. Come valuta la pro-

posta di una delega specifica per 
il Trentino per una gestione diretta 
delle politiche di contenimento del-
la diffusione del lupo avanzata e so-
stenuta dalla Giunta Provinciale di 
Trento e più in generale quali sono 
le vostre proposte per arginare 
questo problema?

Testor: Premesso che condivido 
quanto fatto fino ad oggi in provin-
cia di Trento dalla Giunta Provincia-
le, aggiungo che sono la seconda 
firmataria di un nuovo disegno di 
legge nazionale in materia di lupi e 
grandi carnivori che prevede l’affido 
della gestione diretta alle regioni 
ordinarie e alle Province Autonome 
di Trento e Bolzano. Uno dei cardini 
della proposta prevede in partico-
lare la possibilità di intervenire con 
prelievi mirati nel caso di animali 
problematici e di danni sistematici 
alle colture e ai pascoli.

Patton: Penso sia il caso di di-
stinguere tra due questioni, che con-
sidero indipendenti l’una dall’altra. 
Dal punto di vista della delega credo 
che vada affermata, difesa, ribadita 
in ogni occasione la possibilità di un 
esercizio compiuto delle prerogative 
dell’autonomia. Non si può essere 
autonomi in parte: l’autonomia è au-
togoverno o non è. Dunque su questo 
direi che non possa esserci nessun 
dubbio: anche questa è un’occasione 
per rilegittimare la nostra speciali-
tà e, in concreto, per dare risposte 
tempestive e convincenti alle nostre 
esigenze. Questo non significa, d’al-
tra parte, che si possano mettere in 
atto politiche contrastanti con gli 
orientamenti messi in atto in altri 
territori: autonomia non vuol dire 
autarchia e credo anche che ci deb-
bano essere, in queste dinamiche che 
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Trinciata
Disidratata
In pellet

Mais Ceroso
Fresco
In balloni fasciati

Foraggi
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Medica: bio ed in balloni fasciati

I MIGLIORI PRODOTTI PER I MIGLIORI ALLEVAMENTI
Si soddisfano le esigenze degli allevatori commercializzando da due generazioni

sono comuni all’Arco Alpino e non 
conoscono confini amministrativi, 
politiche coordinate.

Per quanto riguarda il conteni-
mento del fenomeno, va detto in pri-
mo luogo che i lupi sono una specie 
protetta. Non è pensabile agire in 
maniera indiscriminata nei confronti 
del lupo in quanto lupo, la cui presen-
za, oltretutto, è un indicatore e un’e-
spressione della diversità della fauna, 
cioè un valore in sé. Credo dunque 
che, in primo luogo, vada adottata 
una politica mirata e proporzionale, 
che prima di tutto preveda adeguate 
misure di protezione nei confronti 
degli animali cosiddetti da reddito. 
In secondo luogo è necessario agire 
sui risarcimenti economici. In terzo 
luogo andranno previsti abbattimenti 
selettivi, che però non devono costi-
tuire la prima e principale forma di 
regolazione: un ecosistema dev’es-
sere preservato in quanto tale, senza 
comportamenti sbrigativi. Tutto que-
sto deve avvenire nel contesto di una 
sistematica azione di monitoraggio, 
in quanto ogni decisione dev’essere 
adottata sulla base di informazioni 
precise e non per effetto di spinte di 
carattere emozionale. Anche per gli 

orsi credo che la linea di condotta non 
debba essere differente.

Quali strategie percorrere per fare 
in modo che i prodotti locali trovino 
una effettiva valorizzazione nel mer-
cato regionale e macro-regionale e 
attraverso una nuova alleanza con il 
settore turistico?

Patton: Ritengo che negli ultimi 
anni sia stato fatto molto per poten-
ziare la sinergia prodotti, territorio, tu-
rismo sia per volontà delle Istituzioni 
sia per la ormai piena consapevolezza 
da parte degli operatori turistici, sia 
per le esigenze dei turisti che chie-
dono di vivere un’esperienza a tutto 
tondo. Penso, ad esempio, al marchio 
“Osteria tipica trentina”, ma in questa 
direzione abbiamo molte iniziative 
virtuose. Penso inoltre che dovremmo 
guardare a modelli vicini e meno vici-
ni per realizzarli sul nostro territorio. 
In questo senso un modello è quello 
del Sudtirolo, dove gli operatori che 
vivono tutto l’anno in quota hanno 
diversificato il proprio reddito tra 
allevamento, agricoltura, ricettività, 
trasformazione e vendita di prodotti.

Dal punto di vista della commer-
cializzazione invece, credo che le pic-
cole produzioni possano avere due 

canali distinti ma complementari: 
quello del consumo locale e quello 
dei circuiti di eccellenza e dei mercati 
più “solvibili”. Non possiamo pensare 
di poter competere accettando le logi-
che della grande distribuzione, perché 
i prodotti di qualità per essere valoriz-
zati devono poter essere apprezzati.

Testor: Sono fortemente convin-
ta che il connubio tra prodotti locali e 
turismo sia vincente. Oggi come oggi 
il turista vuole conoscere il territo-
rio non solo nella parte ambientale 
o di divertimento, ma anche nella 
tradizione gastronomica e questa è 
una vetrina eccezionale per far co-
noscere i prodotti locali a chi visita 
il Trentino, la qualità e la specificità 
del prodotto che il turista trova in 
loco, se apprezzata, diventa la prima 
forma di pubblicità utile anche all’e-
sportazione del prodotto, ma anche 
alla sua immagine.

Nella scorsa legislatura è stato 
approvato il disegno di legge d’ini-
ziativa della Lega sulla valorizzazione 
delle piccole produzioni eno-agro-
gastronomiche locali che ha dato 
un significativo contributo e che raf-
forza il legame fra prodotti agricoli 
e turismo.
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a cura di Erika Partel, 
Massimiliano Mazzucchi,
Nicola Sandri

Come abbiamo visto nel prece-
dente articolo, la carica batterica 
del latte è composta da una po-
polazione molto complessa, che 
comprende alcuni batteri utili (filo-
caseari) ed altri indesiderati (anti-
caseari e/o patogeni per l’uomo); 
inoltre è stato evidenziato quanto 
questo microbiota venga condi-
zionato dalla pulizia dell’ambiente 
di stalla e dalla corretta routine di 
mungitura.

In questo articolo proseguia-

Chi vive nel mio latte? 
Igiene della produzione e della conservazione parte 2

mo l’analisi dei fattori produttivi 
che condizionano la quantità e la 
tipologia di batteri presenti nel 
latte prendendo in esame le altre 
possibili fonti di contaminazione: 
impianto di mungitura e attrezza-
ture utilizzate per lo stoccaggio ed 
il trasporto del latte (bidoni e/o 
cisterne).

Per quanto riguarda l’impianto 
di mungitura, non importa quanto 
esso sia sofisticato, moderno o 
datato, il concetto comune a tutte 
le tipologie è: “l’efficacia del la-
vaggio e della sanificazione delle 
superfici che entrano in contatto 
con il latte è fondamentale”. I 

parametri che illustriamo qui di 
seguito sono considerati universali 
e, in combinazione, garantiscono la 
corretta pulizia e sanificazione degli 
impianti di mungitura evitando così 
la contaminazione del latte da parte 
di batteri indesiderati.
1) Volume di acqua utilizzato. Ogni 

impianto di mungitura ha carat-
teristiche peculiari dovute alla 
tipologia (secchio, lattodotto in 
stalla, sala di mungitura, VMS) e 
per questo è necessario verificare 
caso per caso qual è il volume 
di acqua ideale. In via del tutto 
indicativa per sale di mungitura 
e lattodotti di piccola estensione 

LAVAGGIO E SANIFICAZIONE DEGLI IMPIANTI: COSA DEVO CONTROLLARE OGNI 
GIORNO

Centro Trasferimento Tecnologico_Dipartimento Ambiente ed agricoltura di montagna_Unità risorse foraggere e produzioni zootecniche

La sala latte è pulita ed ordinata?

L’impianto di mungitura, la vasca e/o i bidoni del latte sono 
correttamente puliti in tutte le loro parti, sia interne che 
esterne?

Le temperature ed I tempi delle diverse  fasi di lavaggio sono
corrette?

In casi di lavaggio automatico dell’impianto di mungitura e 
della vasca del latte i consumi dei detergenti alcalino ed 
acido sono corretti?

Vasca del latte: il latte viene raffreddato in modo efficace e 
veloce? il display della temperatura funziona correttamente?
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sono necessari circa 8-10 litri per 
ogni gruppo mungitore presente;

2) Temperatura dell’acqua. Ogni 
fase di lavaggio necessita di ac-
qua a temperature diverse. Per 
la fase di prelavaggio è consi-
gliato utilizzare acqua fredda o 
tiepida (20-30 °C). Per la fase 
di risciacquo finale deve essere 
utilizzata acqua fredda. Per la 
fase principale del lavaggio con 
detergente e ricircolo la questio-
ne è più complessa perché biso-
gna tenere conto del prodotto 
chimico utilizzato e adeguare la 
temperatura ai requisiti richiesti 
riportati nella sua scheda tecni-
ca (o, ancora meglio, acquistare 
un prodotto adatto alle proprie 
caratteristiche aziendali: a che 
temperatura riesco a portare 
l’acqua nella mia azienda?). In 
via generale maggiore è la tem-
peratura dell’acqua e migliore 
sarà l’efficienza di lavaggio e 
sanificazione. Esistono però in 
commercio prodotti apposita-
mente progettati per operare a 
temperature più basse.

3) Chimica. La scheda tecnica dei 
prodotti utilizzati per il lavaggio 
riporta tra i requisiti di utilizzo 
anche la concentrazione, ripor-
tata normalmente in un range 

percentuale (per es. 0,5-1% che 
vuol dire 50-100 ml ogni 10 litri 
di acqua). I fattori che influisco-
no sulla concentrazione sono 
sostanzialmente due: durezza 
dell’acqua e temperatura. Mag-
giore è la durezza e minore è la 
temperatura e maggiore sarà la 
concentrazione di utilizzo neces-
saria ad ottenere un corretto la-
vaggio. Al contrario, utilizzando 
acqua dolce ad alta temperatura 
la concentrazione di detergente 
potrà diminuire. Il tutto rimanen-
do sempre nel range di concen-
trazione descritto sulla scheda 
tecnica.

4) Tempo di contatto. Così come 
per i due punti precedenti è ne-
cessario adeguare la procedura 
del lavaggio alle specifiche del 
detergente riportate nella sche-
da tecnica (o adeguare il deter-
gente acquistato all’impianto 
di mungitura). Per tempo di 
contatto si intende il periodo in 
cui la miscela acqua/detergente 
rimane a contatto con tutte le 
superfici da lavare e sanificare. 
Normalmente i detergenti richie-
dono un tempo di contatto di 
10-15 minuti, ma in commercio 
esistono prodotti che richiedono 
un tempo minore.

5) Forza meccanica. Per forza mec-
canica si intendono, in realtà, 
due cose diverse a seconda della 
tipologia di impianto. In quelli 
con lavaggio manuale ci si riferi-
sce al così detto “olio di gomito” 
cioè all’azione fisica esercitata 
dall’operatore sulle superfici 
che sta lavando (per es. secchi 
mungitori). Negli impianti con 
lavaggio automatico si parla di 
forza meccanica riferendosi più 
propriamente alla turbolenza, 
quindi al moto della miscela di 
lavaggio all’interno delle tuba-
zioni del latte. Questa caratte-
ristica è da una parte un fattore 
fondamentale per eseguire un 
lavaggio corretto e dall’altra 
quella di più difficile valutazione, 
in quanto in assenza di strumenti 
appositi la si può verificare solo 
in modo approssimativo attra-
verso l’osservazione del flusso 
di acqua nel vaso terminale o 
la vibrazione delle tubazioni del 
lattodotto.

In sintesi, la combinazione dei 
cinque fattori descritti determina 
l’efficacia del lavaggio dell’im-
pianto di mungitura.

Per la pulizia dei bidoni e delle 
vasche di stoccaggio e refrigerazio-
ne del latte valgono gli stessi fattori 
anche se, logicamente, vengono 
messi in pratica in modo diverso 
(per es. nell’impianto di mungitura 
la forza fisica è data dalla pompa 
del vuoto che crea una depressione, 
nelle vasche di stoccaggio dotate di 
lavaggio automatico la forza fisica 
è data da una pressione provocata 
da una pompa apposita).

Che sia negli impianti di mun-
gitura o negli stoccaggi l’inefficacia 
dei lavaggi legata alla mancanza 
di uno dei fattori sopra descritti 
può risultare in accumuli “freschi” 
ed ancora facilmente rimovibili di 
sostanza organica, oppure, se il 
problema persiste nel tempo, nel-
la formazione di pericolosi biofilm 
batterici di difficile asportazione. I 
batteri, infatti, dopo una prima fase 
di adesione possono formare, se-
cernendo sostanze che li proteggo-
no dagli effetti dei processi di sani-
ficazione, delle particolari strutture 
protettive. La formazione di queste 
strutture dette biofilm si sviluppa 
in diverse fasi: adesione iniziale 
(reversibile), adesione irreversibile 

Importante deposito di 
materiale organico in vaso 
terminale di in impianto di 
mungitura legato a 
mancanza di turbolenza e 
temperatura dell’acqua

Importante deposito 
di materiale organico 
in vaso terminale 
di in impianto di 
mungitura legato 
a mancanza di 
turbolenza e 
temperatura 
dell’acqua
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e formazione delle colonie, ma-
turazione del biofilm, dispersione 
delle colonie. Quest’ultima fase di 
dispersione risulta essere partico-
larmente critica perché rappresenta 
il momento in cui i batteri vanno 
maggiormente a contaminare il 
latte. La fase di adesione iniziale è 
sì favorita dallo scorretto lavaggio, 
ma anche da una manutenzione 
non ottimale degli impianti legata 
in particolar modo alla sostituzione 

delle parti in gomma e delle parti 
degli impianti che, andando incon-
tro ad usura, presentano una super-
ficie porosa facilitante l’attacco dei 
batteri, rendendo meno efficace il 
lavaggio.

I batteri in grado di formare 
biofilm, che non vogliamo nel latte, 
sono ad esempio i patogeni come 
la Listeria, lo S. aureus ed i colifor-
mi. Evitare quindi la colonizzazione 
degli impianti e delle attrezzature 

risulta essere la mossa vincente per 
evitare la contaminazione del latte 
ed i relativi problemi di salute per 
il consumatore.

Nei casi in cui le analisi del latte 
presentino valori elevati di carica 
batterica totale o quando questa 
sia rappresentata per una quota 
elevata da batteri indesiderati il 
modo più efficace per individuare 
il problema è di effettuare l’analisi 
della routine di lavaggio tramite 
strumentazione specifica (Lacto-
corder®, Vadia®). Con l’aiuto di 
questi strumenti è possibile effet-
tuare un monitoraggio completo 
di tutti i fattori che intervengono 
nel lavaggio e sanificazione degli 
impianti.

Ultimo concetto, ma non per 
importanza, è l’efficienza di raf-
freddamento del latte per gli al-
levatori che lo conferiscono una 
volta al giorno o meno. Infatti, il 
raffreddamento gioca un ruolo fon-
damentale per la qualità igienico-
sanitaria del latte, che deve essere 
raffreddato il più efficacemente e 
velocemente possibile per bloc-
care la moltiplicazione batterica. 
Gli indicatori di qualità del raf-
freddamento sono rappresentati 
dalla temperatura di stoccaggio e 
dalla velocità di raffreddamento. 
Insieme questi due fattori sono 
riassunti dalla dinamica di raffred-
damento. Per garantire un corretto 
raffreddamento il tank di stoccag-
gio del latte deve essere sottopo-
sto ad un calendario periodico di 
manutenzione che può essere, in 
parte, eseguito dall’allevatore (per 
es. la pulizia del radiatore) ed in 
parte da un tecnico specializzato.

Con il lavaggio degli impianti 
e la conservazione del latte termi-

niamo questo breve viaggio nei fat-
tori che condizionano la microflora 
del latte alla stalla. L’argomento 
trattato pur nella sua apparente 
semplicità risulta particolarmente 
complesso, probabilmente merite-
rebbe una trattazione molto più ap-
profondita, che potrebbe occupare 
manuali interi, ma riteniamo che in 
questi due articoli vi siano le basi 
utili ad ogni allevatore per meglio 
comprendere e gestire i possibili 
punti critici presenti nella propria 
azienda.

Lattodotto: valutazione tubazione 
mediante sonda endoscopica. 
Depositi di materiale organico

Lattodotto: valutazione tubazione 
mediante sonda endoscopica. 
Superfici correttamente pulite

Lattodotto: valutazione tubazione mediante sonda endoscopica. Depositi di mate-
riale organico

Lattodotto: valutazione tubazione mediante sonda endoscopica. Superfici corret-
tamente pulite
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I nostri rappresentanti: 
Val di Non e di Sole: Franco Micheli, cell. 335 7798411 
Rotaliana, Val di Cembra e Salorno: Gabriele Carli, cell. 347 2549566 
Valsugana e Primiero: Perozzo & Girardelli, tel. 0461752131, cell. 335 5740243

Vallagarina, Val di Gresta, Valli del Sarca: Andrea Zenatti, cell. 335 1045393
Val di Fiemme e Fassa: Adelio Corradini, cell. 334 7402346 
Giudicarie, Val Rendena, Valle del Chiese: Massimo Reich, cell. 335 5269985 

Per informazioni: U�cio macchine - Via della Cooperazione, 37 - Mattarello (TN)
Tel. 0461.945988 oppure 335.5269985 - e-mail: trento@ca.bz.it

Per muoversi in sicurezza...

...da oltre 50 anni leader nell’arco alpino
per la �enagione di montagna.

NUOVO MODELLO H70 NUOVO MODELLO H70 

NUOVO MODELLO H60 NUOVO MODELLO H60 

a cura di Claudio Valorz
Quello registrato sabato 26 

novembre all’Elite di Bolzano (€ 
17.930) è di gran lunga il prezzo 
più alto mai pagato per una manza 
in Alto Adige. Se lo è aggiudicato 
Britta, una figlia di Barca, proviene 
dalla famiglia di vacche di fama 
internazionale dell‘ azienda Stöf-
flerhof di Michael Joas di S. Can-

Record di quotazione  
all’Asta d’Elite 2022
L‘Elite 2022 di Bolzano si è conclusa con il botto: un allevatore della 
Germania ha acquistato la manzetta Britta, di Michael Joas di S. Candi-
do, al prezzo incredibile di 17.930 euro.

dido, azienda da cui escono anche 
Arrow e Asos, due dei tori migliora-
tori più famosi ed interessanti della 
selezione Superbrown. Britta, che 
è testata genomicamente, esprime 
dei dati di assoluto interesse con 
un ITE che la colloca ai primi posti 
della classifica italiana e, a com-
pletare il quadro, dispone di una 
ottima conformazione morfologica 
accompagnata da pregevoli indici 

genomici (+125 per il tipo e + 128 
per la mammella). Questo prezzo 
record ha naturalmente monopo-
lizzato la discussione post asta, 
ma altri animali hanno ottenuto 
quotazioni decisamente interes-
santi. Si ricordano in particolare 
una elegante secondipara di Ben-
der dell’allevatore Anton Trafoier 
della Val d’Ultimo che ha spuntato 
5.544 euro e una manza gravida (fi-

In una sala tremante per l’eccitazione, il banditore Walter Heinz ha aggiudicato a un allevatore dell‘Allgäu (DE), per € 17.930, 
la manza Barca Britta di Michael Joas.
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glia di Antonov) venduta  da Erika 
Messner Egger di Anterselva che, 
grazie alla sua solidità morfologica 
ed al suo ottimo indice genetico, ha 
raggiunto il prezzo di 5.302 euro.

Ben quotati anche gli embrio-
ni con il top-price di 1.000 euro 
raggiunto da un  Haegar/Biniam x 
Naila della nota linea N di Stephan 
Breitenberger della Val d’Ultimo.  
Molto richiesti anche gli animali 
Original Braun, con una vacca di 
terzo parto presentata da Franz Gei-
sler di Schwaz/Nord Tirolo, venduta 
a Bergamo per 4.202 euro.

Sei diversi gruppi di progenie
Mai prima d‘ora all‘Elite erano 

stati presentati così tanti gruppi di 
figlie e per la prima volta quest’an-
no è stato presentato anche un 
gruppo di OB. Veramente un  mo-
mento tecnico molto interessante 
con la possibilità per i visitatori di 
apprezzare le caratteristiche ed i 
pregi di alcuni tori della selezione 
Superbrown i quali, oltre ai dati, 
hanno esibito delle figlie particolar-
mente apprezzate per la loro mor-
fologia e per la loro funzionalità. Di 
Asos (Assay x Zaster) erano presen-

ti 9 figlie molto uniformi e corrette 
con ottime mammelle. Nove anche 
le figlie di Duplago (Falco x Dally) 
che hanno convinto per la loro 
funzionalità, buone mammelle e 
ottimi arti e piedi. Bailey (Bradley 
x Pontiac) era rappresentato da 4 
figlie di buona statura, con delle 
groppe molto larghe e delle mam-
melle funzionali. Hanno destato 
interesse anche Fenomeno (Falco 
x Huxoy) con 4 figlie molto armoni-
che e funzionali, come pure Almont 
(Arrow x Nesta) con altrettante fi-
glie funzionali, larghe e con buoni 
apparati mammari. Molti visitatori 
sono rimasti sorpresi anche dall’u-
niformità delle figlie del toro OB 
Wenz nato e allevato in Alto Adige: 
tutti animali robusti, molto corretti 
e tipici della razza.

Mostra giovanni allevatori
Come ormai capita da qualche 

anno l‘asta d’Elite è stata prece-
duta, il venerdì sera, dalla mostra 
dei giovani allevatori che hanno 
messo a concorso 100 animali del-
le razze Bruna, Bruna Originale e 
Jersey. Campionessa della mostra 
è risultata Pricess di Martina Barri 
della Val d’Ultimo che ha preceduto 
Flocke di  Tobias Karnutsch sempre 
della Val d‘Ultimo.

Il bel gruppo delle figlie del toro Fenomeno, allevato in Puglia nella stalla di Vito 
Gentile

Il gruppo delle figlie di Asos



Loc. Interporto - Trento - Via Innsbruck, 31
 Tel. 0461 950969 • Cell. 348 7120112 • 348 7120114 • 348 9382056

info@fratellirigotti.it - www.fratellirigotti.it

commercio foraggio • cereali
legna • pellet

AUTOTRASPORTI

SNC



Matteo Mengon  Cell.:  342 158 15 01  Val di Non e Sole, Valsugana, Vallagarina e Val Rendena
Federico Ventura   Cell.:  340 079 76 92  Val di Fiemme e Fassa  
Adriano Cafasso  Cell.:  342 642 66 54  Val di Cembra, Altopiano della Paganella, Piana Rotaliana 
   Bondone, Valle dei Laghi e Fiavè, Val dei Mocheni, Primiero

Agenti di ZonALana (BZ) Via Peter Anich, 9    Tel. 0473 49 01 02 - Cell. 335 749 26 79 

Orari di apertura:  LUN-VEN 07.00 - 19.00 OrariO cOntinuatO  
 SABATO 8.00-12.00 agritura.com

offerte invernali

Art. Nr Quantità €
A05367 10 kg 27,90

A00486 30 kg 68,90

A24109 250 kg 520
A00487 1200 kg 1,90/ kg

Boviferm plus
•	 Efficace antidiarroico per vitelli, da somministrare 

con il latte, esercita un’eccezionale azione  
tampone nei casi di acidosi gastrica

•	 Contiene ORALIN®: potente probiotico per 
ristabilire l’equilibrio della flora batterica

•	 Buste da 115 gr Art. Nr. A19548

Auguriamo a tutti i nostri clienti 
Buone Feste e Felice  Anno  Nuovo!

TosATriCe 3000
professioNAle
•	 Peso: solo 1.600 g (senza cavo), 

lunghezza: 34 cm.
•	 Potenza nominale: 

230 V - 50 Hz, 350 W
•	 Velocità di corsa a vuoto: 

ca. 30.000 UPM
•	 Velocità di taglio: 

ca. 2.200 giri / minuto
•	 Ampiezza del taglio:  

7.7 mm.
CheviTA CAlCium BovisAl 500 ml
•	 compensa la carenza di calcio nella fase del parto e 

previene la febbre da latte (ipocalcemia)
•	 ben tollerato, facile somministrazione 
•	 bottiglia da 660 gr   Art. Nr. A19547

integratoriVitelli e sVezzamento

Offerta! Per ogni confezione da 12 bottiglie di 
Bovisal Pearls o di Chevita Calcium Bovisal

1 BOttiglia in OmaggiO + 2 BOttiglie da 500 ml in OmaggiO!

hydrAfeed
•	 Soluzione reidratante effervescente, 

con lattosio che fornisce energia 
doppia rispetto al glucosio, elettroliti e 
sostanze nutritive essenziali

•	 Il gradevole aroma di vaniglia e il pH 
neutro invogliano ai vitelli da bere

•	 Buste da 100 gr
Art. Nr. A27560

KeTomilK
•	 Mangine complementare liquido, 

ricco di energia per vacche da 
latte, da ingrasso, pecore e capre

•	 Somministrazione per vacche da 
latte:400-600g

•	 Conforme alle norme per la 
produzione di latte da GRANA del 
Trentino

süSzuCKer
•	 con glicerolo e zucchero 

rumine protetto 
•	 combinazione energia lenta e 

rapidamente disponibile
•	 elevata appetibilità

Prezzi iva inclusa. Offerte valide fino ad esaurimento scorte e salvo errori di stampa.

agritura.com

shoWA 7500PF
Guanti munGitura
•	 Guanto monouso, 100% nitrile
•	 Blu cobalto, Presa: Testurizzato
•	 Senza talco, senza silicone
•	 Lunghezza 240 mm
•	 Spessore 0,10 mm
Art. Nr. A47834

100 pezzi
per confezione

da 7,80 €

pAle dA Neve
•	 Con o senza bordo 
•	 in metallo, alluminio e  plastica

shoWA 451
termici
•	 Un guanto comodo e flessibile 

che è piacevole da indossare 
quando fa freddo. 

•	 Palmo rivestito in lattice
•	 Dorso della mano traspirante  

per ridurre il sudore
•	 La superficie offre una sensazio-

ne tattile e una presa eccellente
•	  Comfort ottimale
Art. Nr. A19270

Per una migliore fertilità

fioCChi per viTelli BeiKirCher 
ideali per lo svezzamento precoce

•	 Struttura in fiocchi per la parziale sostituzione del latte
•	 Energetico e digeribile, accelera lo svezzamento e favorisce lo sviluppo del rumine
•	 Con vitamine del gruppo B, pannello di lino e farina di soia
•	 I vitelli crescono più sani e più in fretta: risparmio di tempo e denaro

CON PROBiOTiCO (stabilizza la flora intestinale) ABBeverAToio ANTiGelo  
cOn VaLVOLa tuBOLare
•	 Bacino in ghisa smaltato.
•	 Flusso regolabile dall´esterno.
•	 Adatto per vacche da latte.
•	 Attacco ½” superiore e inferiore.
•	 Resistente al congelamento fino a – 20ºC.
•	 Potenza di riscaldamento 80 W / 24 V.
Art. Nr.  A09517

179,90  €

389, - €
399 €

ABBeverAToio risCAldANTe
completo con cavo e trasformatore
•	 Resistente al congelamento fino a -20ºC
•	 In ghisa
•	 Per equini e bovini
•	 Flusso d’acqua regolabile

•	 Abbeveratoio SB 88H Art. Nr. A03434 
•	 Cavo di riscaldamento 18W - 1,6m  

Art. Nr. A13272
•	 Trasformatore BH 120 Art. Nr. A13818

  OFFeRta Set COmPletO ! 

229,- €

freddo e gelo? no, grazie!

BABy milCh  i sostitutivi del latte Beikircher 
Baby milch Giallo - Blu - Gold
•	 Proteine del latte di alta qualità
•	 Composizione di nutrienti ideale
•	 Arricchiti con Vit. E e Selenio
•	 Con elementi utili al 

mantenimento di una flora 
intestinale stabile e sana

•	 Adatti a distributori automatici
•	 Ottima solubilità
•	 Baby Milch BLU  e GOLD 

50% di latte scremato 
Baby Milch GIALLO  
35% di latte scremato

 novità 

a

B

arni mint
per la cura della mammella
Il balsamo alla menta ArniMint ha un effetto lenitivo e nu-
triente sulla mammella •  grazie alla sua formula unica, 
quando viene applicato dona inizialmente una sensazione 
di fresco sollievo e poi di calore stimolando la circolazione  •  
questo effetto è dovuto ai suoi ingredienti naturali apposi-
tamente selezionati: Olio di menta giapponese, olio di arnica, 
olio di eucalipto, olio di melaleuca e ippocastano • ArniMint 
non è appiccicoso e si assorbe rapidamente • può essere 
usato senza necessità di ricorrere ad altri coadiuvanti”  
Art. Nr. A48383

 novità 2022!formula 
esclusiva

BeiKirCher JuNGsTAr
•	 Pellet per vitelli ad elevata digeribilità ed Alto contenuto di proteine (18% 

proteina grezza)
•	 Contiene fonti proteiche con un buon profilo aminoacidico  e di qualità  

come farina di soia e semi di lino
•	 Ricco di amido (favorisce la crescita delle papille ruminali)
•	 Grazie al pannello di lino che contiene mucillagini promuove la digestione, 

coprendo la parete intestinale con uno strato protettivo
•	 Minerali altamente disponibili (favoriscono la crescita ossea)
•	 Arricchito con vitamine del gruppo B (i vitelli non hanno ancora un rumine 

ben funzionante e quindi non riescono a produrle autonomamente )

B  modello “premium“
•	 in materiale traspirante a 4 strati,
•	 altamente idrorepellente 

a  modello “ripstopp“
•	 in poliestere impermeabile, antistrappo

A24921 70 cm  26,90€  22,90 €
A28198 80 cm  26,90€  22,90 €

A36957 70 cm  40,- €  33,90€
A36958 80 cm  40,- €  33,90€

CoperTe per viTelli

BovisAl peArls
•	 Calcio, fosforo e magnesio per compensare le carenze 

della bovina partoriente, ottima appetibilità
•	 Con fosforo per la prevenzione dell’ipofosfatemia
•	 Bovisal Pearls CaP contiene 56 g di calcio da 4 fonti 

diverse per un rapido assorbimento,  
e perle di calcio per un’azione prolungata

•	 bottiglia da 660 gr  Art. Nr. A27980

37,- €
CAvo ANTiGelo risCAldANTe
•	 Specifiche tecniche: 24 V / 20 W, lunghezza 2 m
•	 Per la protezione dei tubi degli abbeveratoi  

e impianti idraulici
Art. Nr. A09519

esTrus pelleT 25kg
•	 Concentrato vitaminico con oligoele-

menti e betacarotene per l’incremento 
della fertilità

•	 Contiene tutti gli oligoelementi e le 
vitamine necessarie che migliorano la 
fertilità degli animali

•	 Modo e tempo di somministrazione:  
100-200 gr per capo al giorno

Art. Nr. A00477

BoluTeCh ferTiplus
•	 STIMOLA LA FERTILITÀ
•	 Bolutech fertiplus è indicato per 

le manze o in caso di calori silenti, 
ovaie ipoplastiche

Art. Nr. A29686

Boli BoluTeCh CA e AGriTurA CA
con oligoelementi a rilascio graduale
•	 Compensano le carenze energetiche al momento del parto
•	 Prevengono le malattie del periparto  

(ipocalcemia, ritenzione di placenta, ecc)
•	 Rinforzano il sistema immunitario
•	 Due tipi di boli a diverso  

contentuto di calcio:
•	Agritura Ca Boli  

= 40 grammi Ca per bolo 
Art. Nr. A34451 20x150gr 114,40 €

•	Bolutech Ca  
= 13,5 grammi Ca per bolo 
Art. Nr. A22669 20x60g 75,90€

su scatole complete di
Boviferm plus o  Hydrafeedsconto 10%

eNi ANTifreeze 
eXTrA
•	 Antigelo privo di nitriti, ammine 

e fosfati, da impiegare in miscela 
con acqua demineralizzata nei 
circuiti di raffreddamento di quasi 
tutti i tipi di veicoli.  

•	 In concentrazione al 50% abbassa 
il punto di congelamento a -40°. 

Art.Nr. contenuto prezzo
A05086 1 litro 5,90 €
A04813 20 litri 95 €

OFFeRta lanCiO!  5% di SCOntO 
sull’acquisto della seconda confezione 

lAvAveTri iNverNAle 
•	 Lavavetri invernale con profumo 

fresco e agente anticongelante
•	 Alto potere detergente. 
•	 Adatto per vetri in policarbonato. 

Rimuove lo sporco del traffico inver-
nale senza sforzo. 

•	 Tanica da 5 litri.

sTivAli duNlop Thermo +
•	 Suola antiscivolo e ammortizzata
•	 Maggiore protezione assicurata  

dal puntale e dall’intersuola
•	  Vari colori e modelli disponibili

antigelo/acqua protezione
2:1 fino a -30
1:1 fino a -20
1:2 fino a -10
1:3 fino a -7

lavavetRi 5 l +  Stivali 
2 PROdOtti a SOli 99,- €!66,30 €

88,90€

2,90€

5,50€

29,90 €

15,90 €

15,- €

8,50 €

Art. Nr. A19226

per la prevenzione  
della diarrea nei vitelli
lATTe ACidifiCATo 
•	 Mangime completo sostitutivo 

del latte per lo svezzamento dei 
vitelli con  50% Latte magro 

•	 da somministrare a caldo 
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Art. Nr. A48383
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esclusiva

BeiKirCher JuNGsTAr
•	 Pellet per vitelli ad elevata digeribilità ed Alto contenuto di proteine (18% 

proteina grezza)
•	 Contiene fonti proteiche con un buon profilo aminoacidico  e di qualità  

come farina di soia e semi di lino
•	 Ricco di amido (favorisce la crescita delle papille ruminali)
•	 Grazie al pannello di lino che contiene mucillagini promuove la digestione, 

coprendo la parete intestinale con uno strato protettivo
•	 Minerali altamente disponibili (favoriscono la crescita ossea)
•	 Arricchito con vitamine del gruppo B (i vitelli non hanno ancora un rumine 

ben funzionante e quindi non riescono a produrle autonomamente )

B  modello “premium“
•	 in materiale traspirante a 4 strati,
•	 altamente idrorepellente 

a  modello “ripstopp“
•	 in poliestere impermeabile, antistrappo

A24921 70 cm  26,90€  22,90 €
A28198 80 cm  26,90€  22,90 €

A36957 70 cm  40,- €  33,90€
A36958 80 cm  40,- €  33,90€

CoperTe per viTelli

BovisAl peArls
•	 Calcio, fosforo e magnesio per compensare le carenze 

della bovina partoriente, ottima appetibilità
•	 Con fosforo per la prevenzione dell’ipofosfatemia
•	 Bovisal Pearls CaP contiene 56 g di calcio da 4 fonti 

diverse per un rapido assorbimento,  
e perle di calcio per un’azione prolungata

•	 bottiglia da 660 gr  Art. Nr. A27980

37,- €
CAvo ANTiGelo risCAldANTe
•	 Specifiche tecniche: 24 V / 20 W, lunghezza 2 m
•	 Per la protezione dei tubi degli abbeveratoi  

e impianti idraulici
Art. Nr. A09519

esTrus pelleT 25kg
•	 Concentrato vitaminico con oligoele-

menti e betacarotene per l’incremento 
della fertilità

•	 Contiene tutti gli oligoelementi e le 
vitamine necessarie che migliorano la 
fertilità degli animali

•	 Modo e tempo di somministrazione:  
100-200 gr per capo al giorno

Art. Nr. A00477

BoluTeCh ferTiplus
•	 STIMOLA LA FERTILITÀ
•	 Bolutech fertiplus è indicato per 

le manze o in caso di calori silenti, 
ovaie ipoplastiche

Art. Nr. A29686

Boli BoluTeCh CA e AGriTurA CA
con oligoelementi a rilascio graduale
•	 Compensano le carenze energetiche al momento del parto
•	 Prevengono le malattie del periparto  

(ipocalcemia, ritenzione di placenta, ecc)
•	 Rinforzano il sistema immunitario
•	 Due tipi di boli a diverso  

contentuto di calcio:
•	Agritura Ca Boli  

= 40 grammi Ca per bolo 
Art. Nr. A34451 20x150gr 114,40 €

•	Bolutech Ca  
= 13,5 grammi Ca per bolo 
Art. Nr. A22669 20x60g 75,90€

su scatole complete di
Boviferm plus o  Hydrafeedsconto 10%

eNi ANTifreeze 
eXTrA
•	 Antigelo privo di nitriti, ammine 

e fosfati, da impiegare in miscela 
con acqua demineralizzata nei 
circuiti di raffreddamento di quasi 
tutti i tipi di veicoli.  

•	 In concentrazione al 50% abbassa 
il punto di congelamento a -40°. 

Art.Nr. contenuto prezzo
A05086 1 litro 5,90 €
A04813 20 litri 95 €

OFFeRta lanCiO!  5% di SCOntO 
sull’acquisto della seconda confezione 

lAvAveTri iNverNAle 
•	 Lavavetri invernale con profumo 

fresco e agente anticongelante
•	 Alto potere detergente. 
•	 Adatto per vetri in policarbonato. 

Rimuove lo sporco del traffico inver-
nale senza sforzo. 

•	 Tanica da 5 litri.

sTivAli duNlop Thermo +
•	 Suola antiscivolo e ammortizzata
•	 Maggiore protezione assicurata  

dal puntale e dall’intersuola
•	  Vari colori e modelli disponibili

antigelo/acqua protezione
2:1 fino a -30
1:1 fino a -20
1:2 fino a -10
1:3 fino a -7

lavavetRi 5 l +  Stivali 
2 PROdOtti a SOli 99,- €!66,30 €

88,90€

2,90€

5,50€

29,90 €

15,90 €

15,- €

8,50 €

Art. Nr. A19226

per la prevenzione  
della diarrea nei vitelli
lATTe ACidifiCATo 
•	 Mangime completo sostitutivo 

del latte per lo svezzamento dei 
vitelli con  50% Latte magro 

•	 da somministrare a caldo 
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Servizio anagrafe bovina della FPA

a cura di Zomer Silvia
Dal 28 luglio 2022 è avvenuto 

il passaggio informatico delle ana-
grafi zootecniche dalla piattaforma 
EVET, della Provincia di Trento, al 
sistema nazionale delle Banche Dati 
di VETINFO, come avviene nel resto 
d’Italia dal 2017.

Per quanto riguarda il processo 
di registrazione anagrafica la va-
riazione è stata minima, mentre è 
stato rivoluzionato il sistema delle 
movimentazioni degli animali, con 
il passaggio dal Modello 4 cartaceo 
al Modello 4 informatizzato. Questa 
novità ha creato alcune criticità nel 
settore sia per il mezzo non troppo 
agevole, ma anche dal punto di vista 
logistico, per la disponibilità di PC, 
stampanti e connessione internet, 
non presenti in tutte le aziende zoo-
tecniche del nostro territorio.

Gli allevatori hanno dovuto de-
cidere se gestire in autonomia l’ana-
grafe e la compilazione del Modelli 4 
informatizzati, oppure lasciare opera-
re per loro conto un delegato che può 
essere: Servizio Veterinario dell’AP-
SS, FPA o un sindacato agricolo.

Per questo motivo la Federazione 
Provinciale Allevatori ha deciso di 
istituire un nuovo servizio anagrafe 
per i propri soci, con lo scopo di age-
volare la registrazione dei dati e com-
pilazione di Modelli 4 informatizzati.

Viste le differenti esigenze sul 
territorio il CdA ha deciso di offrire 
due tipi di servizi:

1. Servizio di gestione comple-
ta dell’anagrafe bovina: ovvero la 
registrazione delle nascite, decessi, 
compilazione di Modelli 4 elettronici, 
richiesta marche auricolari e dupli-
cati (come storicamente fatto con il 
Servizio Veterinario di APSS)

2. Servizio di sola compilazione e 
stampa dei Modelli 4 informatizzati.

Dal punto di vista operativo, 
l’allevatore che conferisce la delega 
per la gestione dell’anagrafe alla 
FPA, deve comunicare tutti gli avve-
nimenti che avvengono all’interno 
del proprio allevamento (vedi foto 
esempio di chat):
a) la nascita di un vitello: inviando la 

foto della cedola, indicativamente 
entro 3 giorni dalla marcatura;

b) il decesso di un capo: inviando la 
foto della bolla di ritiro carcassa, 
indicativamente entro 3 giorni 
dall‘evento;

c) movimento in uscita: comuni-
care 3 giorni prima della data 
della movimentazione, tutti i 
dati della stessa, per garantire 
la compilazione del Modello 4 
informatizzato;

d) movimento in ingresso: comuni-
care entro 7 giorni dall’ingresso 
in azienda;

e) richiesta marche auricolari e du-
plicati: quando l’allevatore neces-
sita di identificativi o duplicati 
invia la propria richiesta scritta 
al servizio che effettuerà l’ordine.



 

 

 
 MACCHINE AGRICOLE  

Località Stradelle – 38050 Carzano (TN)  
Tel. 0461-752131 – 327 8864324  

E-email perozzog@virgilio.it 

  

 Perozzo  
& Girardelli s.r.l. 

  

 

Buone feste 

Perozzo e tutto  
lo Staff 

 
AUGURANO 
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L’allevatore che invece aderisce 
al solo servizio di compilazione del 
Modello 4 informatizzato (ovvero sub-
delega la FPA) deve semplicemente 
comunicare 3 giorni prima della data 
della movimentazione, tutti i dati della 
stessa, per garantirne la compilazione.

In entrambi i casi l’allevatore 
che conferisce animali alla FPA, sia 

baliotti che vacche a fine carriera, è 
agevolato nella comunicazione dei 
dati, poiché la cooperativa stessa 
conosce i dati di destinazione e tra-
sporto, quindi è sufficiente inviare, 
al numero di telefono, solamente 
le matricole degli animali conferiti 
e gli eventuali trattamenti effettuati 
sugli stessi.

Ad oggi il servizio di gestione 
completa dell’anagrafe è utilizzato 
da circa un centinaio di allevamenti 
su tutta la provincia, per un totale 
di circa 2500 capi: gli allevatori che 
volessero iniziare ad usufruire di 
questo servizio possono contattare 
direttamente il numero del servi-
zio anagrafe (0461.432137) oppure 
chiedere informazioni attraverso il 
proprio controllore di zona.

La tariffa del servizio anagra-
fe decisa dal CdA, come si vede 
nell’immagine, è di 3 € a capo 
adulto presente in stalla (è lo stes-
so numero utilizzato per il calcolo 
della quota controlli), mentre la 
compilazione dei Modelli 4 è gratui-
ta per i capi conferiti a FPA ed ha un 
costo di 3 € per i movimenti al di 
fuori della FPA, con una maggiora-
zione di 10 € per i modelli richiesti 
in giornata d’urgenza.

Inoltre il nuovo servizio anagra-
fe offre un supporto di consulenza 
agli allevatori, che si gestiscono 
in autonomia l’anagrafe, sia per le 
registrazione dei singoli eventi che 
per la compilazione dei Modelli 4; 
alcuni materiali di supporto sono 
presenti anche sul sito web della 
FPA nell’area “Area allevatori –> 
Attività tecnica”.

Nel caso di Modelli 4 di soggetti a fine carriera è necessario compilare la sezione delle dichiarazioni per 
il macello, chiamata anche I.C.A., nella quale sono registrati tutti i trattamenti con farmaci a cui è stato sot-
toposto l’animale.

Se il codice di destinazione corrisponde al macello stesso il sistema presenta un blocco automatico che 
impedisce la generazione della movimentazione nel caso non sia ancora terminato il periodo di sospensione 
del trattamento farmacologico (o che non sia stato correttamente chiuso). Nel caso di modelli verso la FPA 
invece purtroppo questo blocco non esiste, in quanto il codice della stalla di Trento non è un macello, ma 
una stalla di sosta: qualora una bovina arrivasse in FPA nel periodo di sospensione del trattamento, non potrà 
quindi più essere portata al macello, ma dovrà essere necessariamente soppressa ed incenerita (con costo 
addebitato al conferente).

Per essere sicuri di non incappare in questo spiacevolissimo inconveniente è sufficiente verificare se il 
capo si trova nel periodo di sospensione. È possibile farlo anche durante la compilazione del Modello 4, clic-
cando sulla dicitura scritta in blu, alla fine della pagina e automaticamente il sistema dirà se sono stati rilevati 
trattamenti sul registro elettronico e si compilerà in automatico l’allegato relativo ad essi. A questo punto 
verificare di essere fuori dal periodo di sospensione.

Si ricorda inoltre l’importanza della prenotazione per tempo degli animali da conferire, per permettere 
un’agevole organizzazione della raccolta. È indispensabile farlo telefonando al numero 0461.432111 oppure 
scrivendo su WhatsApp al medesimo numero.

Particolare attenzione per animali destinati al macello
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Visita a Brimi e Oberhauserhof

La ripresa quasi normale nelle 
varie attività, dopo la forzata pausa 
dovuta alle restrizioni da Covid 19, è 
testimoniata anche negli aspetti più 
leggeri quali le visite a realtà azien-
dali da parte di gruppi di allevatori. 
Fra le Unioni di Valle più attive in 
questo ambito sicuramente Val d’A-
dige e Alta Valsugana hanno la con-
suetudine più radicata, anche per il 
sempre fervido impegno profuso dal-
lo storico controllore Mauro Ferrari, 
che ha da poco passato il testimone 
al giovane Nicolò Segata.

Una cinquantina di partecipanti 
hanno avuto come meta la visita al 
caseificio Brimi e ad un’azienda zo-
otecnica della zona di Velturno, in 
provincia di Bolzano. Il Sudtirolo è 

una provincia molto forte nell’ambi-
to dell’allevamento sia come specie 
allevate (bovini, ovicaprini, cavalli, 
suini, galline ovaiole, ecc.), che come 
consistenza: sono circa 75.000 le vac-
che adulte presenti in 4.500 stalle, 
con 1500 malghe ancora attive.

La prima tappa è stata a Varna 
presso il caseificio Brimi, realtà nata 
a fine anni ‘70 dalla fusione della 
Latteria Sociale di Sciaves e dalla 
Centrale del Latte di Bressanone, 
per poi diventare uno tra i maggiori 
produttori nazionali di mozzarelle 
già dagli anni ’80 in poi. Durante la 
visita è stata presentata l’azienda, i 
processi produttivi, i controlli ed i 
prodotti più rappresentativi. Attual-
mente i soci conferitori sono 1200, 

principalmente piccole aziende, tutte 
situate in Alto Adige, a conduzione 
famigliare con una media di 9 capi in 
lattazione. Il caseificio annualmente 
raccoglie oltre 1 milione di quintali 
di latte (il 10% è latte fieno ciè sen-
za utilizzo di insilato nella razione 
alimentare), di cui 30 mila quintali 
sono di tipo biologico, con l’80% 
della trasformazione indirizzata alla 
produzione della mozzarella.

La latteria Brimi, nel corso del 
tempo, si è caratterizzata per la 
diversificazione dei tipi di mozza-
rella: classica, bocconcini, fior di 
latte, a latte fieno, biologica, sono 
tutte varianti che contribuiscono a 
soddisfare la più ampia gamma di 
clientela possibile, sia in Italia che 

Il gruppo degli allevatori trentini davanti alla stalla della famiglia Gasser
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nei paesi oltralpe (Germania, Austria 
in primis); produce inoltre ricotta, 
mascarpone, burro e latte da bere.

I prezzi medi liquidati negli ulti-
mi anni sono abbastanza soddisfa-
centi per i soci attestandosi su 50 
cent + IVA/litro come valore base, 
con un +6 cent per latte fieno e + 15 
cent per il prodotto bio.

Il marketing di questa cooperati-
va ha sempre puntato a dare un’im-
magine del marchio molto legata al 
territorio montano ed ai suoi soci 
produttori, testimoni e protagonisti 
della tutela e della valorizzazione 
del territorio, punto di forza della 
comunicazione di questo marchio 
da 40 anni.

Dopo il caseificio è stata visitata 

l’azienda Oberhauserhof, colloca-
ta a Snodres, frazione del comune 
di Velturno e gestita dalla famiglia 
Gasser. Daniel, attuale presidente 
del Consorzio Superbrown, gestisce 
con la moglie Anita e la famiglia 
l’allevamento ed anche l’ospitalità 
nell’agriturismo. Nella stalla a sta-
bulazione libera vengono gestite 40 
bovine da latte più una rimonta di 
20 capi, tutti di razza Bruna, con ot-
time produzioni quali-quantitative. 
La selezione genetica ha perseguito 
l’obbiettivo produttivo, ma altrettan-
to anche la longevità e la funziona-
lità degli animali, non disdegnando 
neanche la ricerca di soggetti al top: 
dalla stalla dei Gasser infatti sono 
stati avviati alla FA anche torelli, fra 

i quali Superbrown Bradley, un toro 
molto usato in passato. Il superficie 
del maso è coltivata soprattutto a 
prato stabile con circa un’estensione 
di 22 ha, sfalciati 3/4 volte all’anno 
con l’ottenimento di fieno secco 
ed insilato d’erba. Vengono inoltre 
sfalciati anche 3 ha su una malga di 
proprietà.

La giornata è proseguita con il 
pranzo presso un locale della zona 
con il tipico menu della stagione del 
Törggelen ed una breve tappa anche 
alla cantina di Chiusa.

Una giornata leggera per tutti, 
prendendosi un po’ di respiro dalle 
consuete preoccupazioni di un perio-
do fra i più travagliati ed incerti del 
recente passato.

Lo stupendo panorama dall’Oberhauserhof verso la val di Funes e le Odle
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A Cremona mostra  
delle razze da latte

I primi giorni di dicembre si è 
svolta, alla fiera di Cremona, la rin-
novata edizione delle mostre Bruna, 
Frisona, Red Holstein e Jersey, con 
anche l’esposizione di alcuni capi 
di Pezzata Rossa e delle altre razze 
facenti parte del progetto Dualbree-
ding (Rendena, Grigio Alpina, Sprin-
zen, Valdostana).

Ottima anche per questa edizio-
ne la cornice di pubblico per un even-
to che ha l’ambizione di caratterizzar-
si sempre più a livello internazionale: 
ne è testimonianza il grande sfoggio 
di coreografia sia nelle stalle, così 
come nel ring delle valutazioni dove 
giochi di luci ed eventi di contorno 
la fanno da padrone.

Le mostre sono curate nella 
gestione da Sinergy, l’associazione 
di 6 ANA con capofila ANARB. La 
partecipazione è stata aperta anche 
a soggetti provenienti dall’estero 
che, soprattutto per le Holstein ha 
elevato il tivello dei soggetti top. Le 
valutazioni sono state effettuate da 
Mark Rueth giudice statunitense.

Alla fiera hanno presenziato 
anche 9 manze e vitelle di tre alleva-
menti del Trentino: Maso Stivo SSA 
di Chincarini Luca e Maurizio con 
3 Brune ed una Red Holstein, Covi 
Mattia con 2 Brune ed una Jersey e 
la Praderia di Mezzena Stefano con 
2 Brune.

Buoni i piazzamenti dei trentini 
con 6 soggetti nei primi 5 posti di 
categoria con in particolare Vispa 
Victorius ET, la manza Jersey di Covi 
che è stata terza nelle manze da 18 a 
26 mesi e la vitella Red dei Chincari-
ni Stiff Small Apple Red che è stata 
proclamata riserva della categoria 
vitelle 8-10 mesi di età.

Vispa Victorious ET di Covi Mattia

Stiff Small Apple Red del Maso Stivo di Chincarini Luca e Maurizio
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COSTRU IAMO FUTURO.

wolfsystem.it  > T. 0472 064000   mail@wolfsystem.it

Benessere  
Systematico

AGRICOLTURA
INDUSTRIA
VASCHE
WOLF HAUS

Costruzioni prefabbricate
in legno lamellare e acciaio
per l‘agricoltura e la zootecnia

Stalle 
Fienili
Ricoveri mezzi
Vasche liquami e biogas
Caseifici 
Centri ippici e maneggi
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Peter Pan è il personaggio dei cartoni animati che non cresce mai, rimanendo eternamente un ragazzo. 
Questa immagine viene utilizzata per spiegare l’effetto di un cattivo accrescimento delle manze negli alleva-
menti: animali che non potranno mai diventare adulti.

CAUTELA NELL’ANTICIPARE L’ETÀ AL PRIMO PARTO
Negli ultimi anni si è spinto per anticipare il prima possibile l’entrata in produzione delle manze, puntando 

ad ottenere tassi di accrescimento giornaliero più elevati che permettono di ridurre l’età alla prima fecondazione.
Se teoricamente questa scelta è ampiamente condivisibile, in molti casi si è assistito ad un anticipo dell’età 

del primo parto senza adeguamenti della gestione alimentare. Questo ha portato ad avere primipare che, al 
momento dell’ingresso in lattazione, non raggiungono una adeguata struttura corporea penalizzando così la 
produzione di latte e, come vari studi dimostrano, compromettendone irrimediabilmente la carriera produttiva.

FAR PARTORIRE MANZE CORRETTAMENTE SVILUPPATE 
La ricerca ha dimostrato come non sia possibile ottenere un accrescimento compensatorio per le manze 

che partoriscono sottopeso. Questi animali che si trovano a dover produrre latte senza avere un adeguato svi-
luppo corporeo, hanno un livello di accrescimento 7 volte inferiore al normale sviluppo che avrebbero avuto 
con una buona alimentazione durante la fase di manza.

Per ogni kg di peso che dovranno recuperare si stima una perdita di 6 kg di latte: manze sottopeso di 50 
kg avranno una mancata produzione di 300 kg di latte in prima lattazione!!

EVITARE I RISPARMI ECCESSIVI NELL’ALIMENTAZIONE
Quando si parla di animali non in produzione viene spontaneo cercare di limitare i costi di allevamento. 

Bisogna fare attenzione però a non penalizzare l’accrescimento e la salute della rimonta. Si dovrà valutare in 
particolare la qualità dei foraggi ed integrare il livello di proteine per raggiungere almeno il 12% di proteina 
sulla razione. Trovano spazio anche i fieni maturi purché siano sani e privi di muffe, perché contribuiscono a 
limitare il rischio di ingrassamento. È frequente trovare un rapporto sbilanciato tra energia e proteine (troppa 
energia e poche proteine), errore che penalizza la crescita scheletrica degli animali.

INZIAMO GUARDANDO IL TRAGUARDO
Il peso da adulto dei nostri animali si stima pesando le bovine in terza e quarta lattazione tra il terzo e 

quarto mese dopo il parto. Questi animali hanno completato il loro sviluppo e servono da riferimento per 
gli animali giovani. Le manze dovrebbero raggiungere l’85% del peso delle vacche adulte dopo il parto (nella 
prima settimana), o il 93-95% prima di partorire (considerando che è presente il peso del vitello e degli invo-
gli fetali). Per una mandria con bovine adulte di 700 kg di media, il peso delle manze dopo il 1° parto dovrà 
essere di circa 590 kg.

PESO ALLA FECONDAZIONE
Il primo step in cui valutare 

l’accrescimento è pesare i vitelli a 
2 mesi di vita. L’obiettivo proposto 
è quello di raddoppiare il peso ri-
spetto alla nascita. Una vitella di 
40 kg alla nascita dovrà pesare 80 
kg a 60 giorni. Per ottenere que-
sto è fondamentale proteggere le 
vitelle da qualsiasi problema di 
salute che comprometterebbe un 
regolare sviluppo.

Il secondo momento fonda-
mentale di controllo è prima di 
effettuare la fecondazione. Questo 
peso ci aiuterà a capire se stiamo 
fecondando animali con uno svi-
luppo adeguato. Per animali che 
peseranno 700 kg da adulte, il 
peso ottimale alla prima feconda-
zione è di 385 kg (potrà scendere 

Manze immature: sindrome di Peter Pan 
a cura di Mattia Fustini
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a 330 kg se la nostra mandria avrà un peso maturo di 600 kg o salire a 410 kg per mandrie con animali 
maturi di 750 kg).

L’ACCRESCIMENTO DELLE MANZE DETERMINA LA PRODUZIONE
Per capire se stiamo allevando bene le manze basta analizzare i dati delle vacche in prima lattazione. È 

stata dimostrata un’elevata correlazione tra la produzione delle primipare al picco con la produzione 
media dell’allevamento. In altre parole in ogni stalla la media produttiva (kg di latte prodotti al giorno) 
è legata a quanto producono le primipare a 70 giorni di lattazione (dato considerando il 38% di primipare sul 
totale delle vacche in lattazione). Secondo questa analisi se la produzione al picco delle primipare è 30 kg di 
latte, la media di stalla sarà di 30 kg. 

CONCLUSIONI
La ricerca scientifica ha mostrato come il latte prodotto nella prima lattazione stabilisca il “tetto” produttivo 

di tutta la mandria. Ogni deficit di maturità delle manze sarà pagato con gli interessi per l’intera carriera pro-
duttiva perché la crescita corporea degli animali che sono già in lattazione è molto più dispendiosa e per nulla 
sufficiente a recuperare l’eventuale mancato accrescimento in fase giovanile.

È necessario stabilire e monitorare alcuni obiettivi intermedi di peso e di condizione corporea (BCS) alle 
diverse età. Solo facendo questi controlli è possibile correggere la dieta e riuscire ad arrivare all’obbiettivo 
di crescita corporea finale.

Tori razza Grigio Alpina
Scelti dalla Sezione di Razza - Dati novembre 2022

• Si consiglia anche l’uso, su una parte della mandria, di tori in prova di progenie

• Per informazioni e ordini di seme contattare Giovanni Baldessari al 335-7182086

• Questi tori, più quelli in prova di progenie, sono anche inseriti nei piani di accoppiamento

Nome Padre ILQ Latte Gr. Prot. Figlie K-Cn Mungibilità Morfologia

Matricola Nonno kg % % Figlie Kg/min Figlie Punteggio

ODUK
IT021002093800

Doger
Duk

636 265 0,21 0,24 28 AB 8 1,49 17 112

DAMELUS
IT021002152274

Damello
Merlus

588 727 -0.12 -0.07 23 AB 9 1,86 16 113

BALKY
IT021001890901

Balkus
Dandy

486 764 -0.19 -0.16 52 BB 13 1,87 23 113

LUMDOR
IT021002061207

Lumell
Dalbas

311 -31 0,25 0,21 37 AB 13 1,78 19 124

NEGAL
IT021002053898

Negam
Dalbas

213 217 -0,02 0,01 31 AB 7 1,41 20 117

NORDILL
IT021002153405

Nordius
Emnill

202 106 0.17 0.01 31 BB 12 1,66 22 111
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Le pezzate mochene in mostra

Domenica 9 ottobre in quel di Be-
dollo si è tenuta la 15° edizione della 
“mostra capra Pezzata Mochena”, che 
viene organizzata in occasione del 
rientro delle capre dal periodo di pa-
scolo estivo, passato collettivamente 
su malghe e pascoli della zona.

In questa edizione gli animali 
partecipanti alla mostra sono stati 
numerosi, superando le 110 unità e 
sono stati suddivisi in 6 categorie, 
divise per età e sesso.

La valutazione è stata affidata 
al tecnico della FEM Nicola Sandri 
che da alcuni anni si occupa dell’as-
sistenza tecnica promossa da San 
Michele agli allevatori ovicaprini del 
Trentino.

La Pezzata Mochena è una razza 
a limitata diffusione ed anche con 
una difformità morfologica notevole 
fra i vari capi allevati in zona: nella 
mostra tuttavia gli allevatori hanno 
presentato diversi soggetti di prege-
vole livello sia strutturale che come 
conformazione della mammella.

Gli allevatori vincitori per cate-
goria sono stati: Cunaccia Dina per 
le caprette nate nel 2022, Oberosler 

Elisa con capra giovane (reginetta del-
la mostra), Rigotti Manuel con capra 
adulta. Nella sezione maschi ha vinto 
Casagranda Davide con i becchetti 
nati 2022, Rigotti Manuel con il becco 
giovane e Casagranda Davide con il 
becco adulto (re della mostra).

La manifestazione, arricchita dal-
la presenza di stand gastronomici e 
di prodotti artigianali, è stata inoltre 
coronata dalla grande partecipazione 

di pubblico, che è sempre più attratto 
da eventi che coinvolgono il mondo 
zootecnico. Attrarre il pubblico dei 
consumatori sicuramente un’attratti-
va strada da percorrere per contribu-
ire a creare un’immagine positiva del 
settore zootecnico, con la speranza 
che questo contribuisca ad essere un 
sostegno dei prodotti di eccellenza, 
soprattutto lattiero caseari, che ne 
possono derivare.



L’Associazione Nazionale Allevatori razza Rendena 
ha scelto per il suo Programma Genetico un vitello 
nato nell’allevamento di Prighel Andrea di Fierozzo 
in Valle dei Mocheni.

Come da Disciplinare per l’attuazione del pro-
gramma genetico, vengono utilizzate come madri di 
toro le bovine con Indice Genetico Globale (I.L.Q.C.M.) 
più elevato della razza, tra cui figura la vacca CERES 
ELISA di Prighel Andrea, mentre il padre del vitello è 
BIRBANTE GIOGO, miglioratore di razza.

Il programma genetico ha come obiettivo l’aumen-
to del reddito medio netto degli allevatori attraverso il 
miglioramento della duplice attitudine della razza, in 
sintonia con le altre caratteristiche positive di fertilità, 
fecondità, longevità, benessere e rusticità.

Grazie all’accoppiamento programmato questo 
vitello è stato avviato al Centro Genetico per le pro-
ve in stazione. In ambiente controllato verrà valutata 
l’efficienza della produzione della carne, la capacità di 
crescita, le caratteristiche qualitative della carcassa e 
l’RFI. Completate le prove e verificati gli elevati indici 
per la produzione di latte, per la carne e per il benes-
sere, potrà essere trasferito presso il centro Alpense-
me a Toss per la raccolta e la distribuzione del seme.

Complimenti all’allevatore per il risultato otte-
nuto!

1° torello della Val dei Mocheni  
avviato al centro genetico!

Le manifestazioni avranno luogo tutte presso il Centro Zootecnico di Trento in via delle Bettine 40 con 
inizio ad ore 10.00. È in vigore il Regolamento approvato dal Consiglio d’Amministrazione il 16/10/2018.

Mercoledì   15  febbraio Fecondazione dopo il 05/06/2022

Mercoledì   17  maggio Fecondazione dopo il 04/09/2022

Mercoledì   06  settembre Fecondazione dopo il 25/12/2022

Mercoledì   27  settembre Fecondazione dopo il 15/01/2023

Mercoledì   25  ottobre Fecondazione dopo il 12/02/2023

Mercoledì   29  novembre Fecondazione dopo il 19/03/2023

Ricordiamo agli allevatori che le domande d’iscrizione devono pervenire all’Ufficio Centrale tassativa-
mente entro e non oltre TRENTA GIORNI dalla data dell’asta tramite i controllori di zona; ciò per poter 
trasmettere in tempi utili gli elenchi dei soggetti iscritti alle rispettive ASL di competenza. 
Gli allevatori che iscriveranno soggetti in ritardo per cause motivate, dovranno mettere in contatto per-
sonalmente la propria ASL per il rilascio dei necessari certificati sanitari.
Si ricorda inoltre che la Federazione si riserva, in caso di problemi tecnico-organizzativi, di escludere o 
spostare parte dei soggetti ad aste successive dandone comunicazione agli interessati quindici giorni 

prima dell’Asta.

CALENDARIO ASTE 2023
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TORI RAZZA BRUNA PROVATI IN ITALIA ENTRO RANK 96 - dicembre 2022 
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NOME MATRICOLA L.G. CROSS

LA
TT

E 
KG GRASSO PROTEINE

% KG % KG
99 JUCATOR                       01DE000948940328 JUKEBOX x HURAY                  SB 457 114 95 1.261 977 0,33 56 0,2 47 BB 103 116 112 130 116 127 128

HERCULES                      01DE000947134850 HEGALL-DE x HURAY                SB 627 37 90 1.187 2458 -0,29 69 -0,11 81 BB 101 101 120 125 108 120 113

VERDI                         01DE000946663620 VERSACE-CH x PRONTO              SB 3.942 376 98 1.184 996 0,28 52 0,26 48 BB 101 104 109 130 118 114 126

verdi zephi VELIO             01IT072990283265 VERDI x ZEPHIR                   PO 46 46 88 1.170 792 0,28 45 0,3 43 BB 106 112 116 129 115 126 111

JUHUS                         01DE000936432728 JUVIN x HUSSLI                   SB 4.050 317 98 1.151 496 0,68 62 0,4 45 BB 100 101 110 130 107 108 129

switzertals pysli DARIO et    01US000068156800 PAYSSLI x ALIBABA                SB 569 30 91 1.120 1412 -0,05 42 0,05 56 BB 102 106 118 132 119 112 130

juventus                      01DE000945328456 JUHUS x VINNER                   SP 299 30 89 1.096 748 0,27 46 0,22 42 103 104 122 126 107 141 100

VIPRO                         POC 01DE000950827606 VIPER x PRONTO                   SB 837 310 97 1.069 762 0,51 56 0,28 37 AB 110 116 129 124 112 105 113

hilltop acres DRIVER et       SDC 01US000000196826 HUSSLI x PRESIDENT               CM 1.127 156 96 1.032 1459 0,08 62 0,15 64 BB 101 108 92 126 106 113 117

taverna zephi pays ZHOUS      B2C 01IT097990046311 ZEPHIR x PAYSSLI                 PO 39 39 87 1.023 915 0,2 41 0,22 42 BB 107 107 118 125 110 118 111

lavage zeus vino ZEPHIR       B2C 01IT010990008842 ZEUS-CH x VINOZAK                PO 5.385 1.886 99 1.020 502 0,37 39 0,3 37 BB 106 108 119 126 110 122 113

VASSLI                        01DE000814660364 VASIR x HUSSLI                   SB 5.331 288 98 1.008 1789 0,12 72 -0,16 46 BB 114 114 115 126 107 124 111

HARLEY-DE                        01DE000943159317 HURAY x PRESIDENT                SB 6.902 277 98 1.002 1872 -0,26 47 -0,02 61 BB 103 104 107 128 110 108 123

dally hura DEXTER             01IT025990065883 DALLY x HURAY                    PO 180 180 96 1.000 1034 0,01 35 0,06 36 BB 111 110 122 127 105 128 121

nirv payo NIPAY               B2C 01IT014990090917 NIRVANA x PAYOFF                 PO 94 94 93 986 1332 0,01 46 0,13 53 BB 111 108 133 122 105 107 97

superbrown HUNTER             01IT021001796007 HURAY x MOIADO                   SB 367 313 98 979 1237 -0,04 40 0,09 48 BB 108 106 121 126 103 104 128

scar verdi nesta VALAR        01IT017991646020 VERDI x NESTA                    PO 31 31 85 979 780 -0,05 25 0,29 44 BB 108 109 118 130 112 101 122

98 NAMUR                         01FR002146373125 VASSLI x ANIBAL                  SX 362 80 93 966 1565 0,12 64 -0,03 51 AB 110 109 119 124 104 110 114

scherma arrow BAYS et         01CH120114593495 ARROW x NESTA                    SX 1.119 98 94 962 961 -0,05 33 0,17 42 BB 112 114 120 137 111 106 129

HEGALL-DE                        01DE000941920045 HUSJET x GENERAL                 SB 6.515 119 96 960 1337 0,12 58 0,09 52 BB 101 105 110 123 112 118 108

superbrown HARVEST            01IT022990190036 HURAY x POSTER                   SB 128 128 95 935 668 0,17 31 0,28 41 BB 107 109 124 118 108 103 95

HURAY                         01DE000935830301 HUSSLI x SIRAY                   SB 28.099 2.407 99 934 1542 -0,11 48 -0,04 50 BB 106 106 117 118 110 105 108

bachmann's bs anibal PIERO    01CH120121806069 ANIBAL x GLENN                   SX 2.392 55 92 931 1364 -0,12 35 0 45 BB 112 113 120 128 108 109 132

hura pat HAVOC                01IT025990050594 HURAY x PAT                      PO 146 146 95 929 1477 0,19 65 0,02 52 BB 102 107 97 120 105 113 113

huxo vigo HERMAN              01IT072990226265 HUXOY x VIGOR                    PO 120 120 94 923 775 0,04 27 0,24 41 BB 109 110 111 131 108 113 124

superbrown FENOMENO           01IT073990243304 FALCO x HUXOY                    SB 140 112 93 921 492 0,24 27 0,21 24 AB 120 119 128 133 106 117 124

superbrown JERRICK            01IT021001853049 JUHUS x PAVIN                    SB 278 169 96 907 803 0,47 52 0,31 47 BB 97 105 108 117 104 100 116

gasis huray TOPSPEED 01CH120111196217 HURAY x VASIR                    SX 463 85 93 903 2006 -0,17 58 -0,07 58 BB 103 97 115 119 104 104 114

superbrown BENJI              01IT021002119212 BRADLEY x JUHUS                  SB 151 151 95 903 778 0,11 33 0,12 30 BB 106 112 114 126 116 120 113

VERSACE-CH et                    01CH120026607112 PRESIDENT x GORDON               SB 1.104 81 95 897 620 0,25 36 0,34 45 BB 99 100 111 121 101 106 117

barly brook vigo BRUK         01IT034990612982 BROOKINGS x VIGOR                PO 112 112 94 891 888 0,26 44 0,33 51 AB 111 108 121 123 96 94 107

barly asg vig AMAZON          01IT034990733923 ASGARD x VIGOR                   PO 99 99 94 890 884 0,04 31 0,23 45 BB 110 111 118 120 98 116 103

zephi slik ZEDD               01IT072990235481 ZEPHIR x SLIKER                  PO 88 88 93 881 782 0,14 32 0,11 33 AB 105 107 121 121 113 119 110

p.livello bive pays BENDER et 01IT034990885777 BIVER x PAYSSLI                  PO 3.400 1.114 99 880 744 -0,02 22 0,1 27 BB 128 123 114 136 110 118 110

97 VADUZ                         01DE000948956518 VAPIANO x JUHUS                  SP 387 27 89 875 906 -0,11 29 -0,03 30 AB 106 104 123 130 119 117 130

PANGANI                       01DE000946311958 PAYSSLI x HURAY                  SB 210 77 92 874 993 0,33 48 0,14 42 BB 113 110 117 123 105 102 113

PAYSSLI et                    B2C 01DE000813034326 PAYOFF x HUSSLI                  SB 18.182 2.674 99 870 1304 -0,14 34 -0,02 43 BB 115 116 117 127 108 108 119

barly hura nest HASLAM        01IT034990693410 HURAY x NESTA                    PO 361 361 98 870 1013 0,06 39 0,07 35 BB 98 102 108 122 114 106 132

zep vig ZUKKO                 01IT072990246406 ZEPHIR x VIGOR                   PO 108 108 94 853 573 0,18 30 0,21 32 AB 107 108 112 126 109 121 116

PROHUVO                       01DE000938542953 PRONTO x HUSSLI                  SB 8.559 393 98 852 627 0,27 41 0,11 30 AB 99 104 112 120 112 128 111

HINANG                        01DE000950743832 HIMALAYA x VASIR                 SP 113 35 88 851 752 0,26 42 0,09 32 AB 108 105 117 121 102 134 101

schaerz bs vigor ANIBAL et    01CH120083025164 VIGOR x MASCOT                   SX 12.909 1.017 99 851 881 -0,11 24 0,05 30 AB 114 113 131 130 118 102 124

superbrown DUPLAGO            01IT021002241600 FALCO x DALLY                    SB 274 249 96 849 334 0,17 16 0,24 18 BB 114 112 135 124 102 124 115

p.z. dub hura DUNPER et       01IT025990069166 DUBFIRE x HURAY                  PO 40 40 87 846 1084 0,14 49 0,09 42 BB 104 104 111 121 103 114 115

VIPER                         01DE000948954326 VANPARI x PROMO                  SB 1.514 35 91 846 608 0,38 44 0,26 37   102 106 113 121 116 91 118

balza BOEING                  01IT036990500134 BIVER x VIGOR                    SX 172 153 95 845 539 0,27 30 0,2 25 BB 113 111 123 129 109 112 109

juca hasla JEDY               01IT072990320979 JUCATOR x HASLAM                 PO 43 43 86 841 587 0,31 38 0,14 26 BB 102 113 102 118 110 126 115

hura vigo HERBY               01IT014990104435 HURAY x VIGOR                    PO 490 490 98 828 911 0,05 34 0,04 29 BB 97 104 116 117 121 116 111

kiba anibal FACT et 01CH120112742062 ANIBAL x HURAY                   SX 1.486 126 95 827 1499 -0,41 16 -0,14 40 BB 112 119 106 134 118 100 144

superbrown ALIBEC             01IT021002161177 ANIBAL x BROOKINGS               SB 62 62 89 826 962 0,13 38 0,07 34 BB 114 111 128 122 107 104 110

superbrown HADRIAN            01IT021002008800 HURAY x POSTER                   SB 322 256 97 823 646 -0,04 21 0,21 31 BB 107 107 113 125 107 118 114

96 p.z. hux HAVANA et            01IT025990060552 HUXOY x VIGOR                    PO 305 305 98 822 706 0,14 26 0,15 27 BB 111 122 116 126 120 101 124

kiba zep hura ZITAC et        01IT014990108006 ZEPHIR x HURAY                   PO 259 201 97 821 743 0,15 30 0,16 31 BB 107 117 111 117 110 115 108

VANPARI                       01DE000944346439 VASIR x ETPAT                    SB 6.071 411 98 815 996 0,26 50 0,16 37 AB 106 109 109 122 114 98 110

superbrown ALMONT             01IT014990132686 ARROW x NESTA                    SB 87 87 91 815 499 0,17 23 0,23 25 BB 118 119 126 126 105 114 104

superbrown kiba SUPERSTAR     01IT014990127961 BLOOMING x PAYSSLI               SB 3.042 1.212 99 815 457 -0,06 7 0,22 23 AB 123 122 126 125 106 121 101

kreuzerandy bs glen DONJUAN 01CH120093223727 GLENN x ALIBABA                  SX 124 35 88 810 580 0,22 34 0,21 34 AB 111 111 118 118 97 125 89

alib sesa ASGARD              01IT021001818173 ALIBABA x SESAM                  PO 323 323 98 808 432 0,37 35 0,24 28 BB 106 110 106 120 104 116 113

HOCHMOOR                      01DE000950348537 HOCHSEE x EASTON                 SP 110 26 87 806 890 0,12 41 0,06 33 BB 106 108 111 121 108 117 117

biver pays BARIO              01IT072990256640 BIVER x PAYSSLI                  PO 53 53 90 806 301 0,24 22 0,33 25 BB 113 110 117 128 102 116 107

superbrown BAILEY             01IT021002158416 BRADLEY x PONTIAC                SB 92 92 92 801 844 0,07 33 0,07 30 BB 113 113 111 131 116 100 118

superbrown VACUM              01IT021001748675 VIGOR x ETVEI                    SB 745 583 99 800 549 0,15 22 0,29 30 BB 107 112 101 129 119 98 121

superbrown HUNGRY             01IT022990239290 HUZIT x HARDY                    SB 99 99 93 794 682 0,36 42 0,28 36 BB 100 101 103 121 112 97 118

dally scipio DUNN             01IT097990032459 DALLY x SCIPIO                   PO 70 70 92 787 357 0,25 26 0,16 21 BB 113 119 109 124 106 122 112

superbrown VITUS              01IT072990170435 VIGOR x MOIADO                   SB 101 101 94 785 385 0,2 23 0,41 40 BB 100 105 99 123 112 94 109

superbrown HAKAN              01IT021001904086 HUXOY x MOIADO                   SB 122 122 95 785 527 0,15 23 0,26 34 BB 104 106 110 118 107 115 103

ca mascari hura prohu HORST   01IT024990497356 HURAY x PROHUVO                  PO 63 63 90 784 1113 0 41 0,04 37 BB 107 109 110 117 102 117 107

HAMSTER                       01FR001533251350 PAYSSLI x HURAY                  GI 791 27 87 783 1568 -0,03 53 -0,1 46 BB 108 107 113 116 100 111 106

95 mir volvo hura VORTEX         01IT048990054885 VOLVO-CH x HURAY                 PO 41 41 87 779 1410 0,14 59 0,02 45 BB 109 108 108 121 104 86 123

prodi zast PETIT              B2C 01IT073990116256 PRODIGO x ZASTER                 PO 90 90 93 779 507 0,46 44 0,18 30 BB 109 106 110 124 97 117 121

HOPRO                         01DE000942113967 HUCOS x PRONTO                   PO 107 25 88 779 928 -0,22 21 -0,06 29 AB 107 106 122 124 118 122 111

ASSAY                         01DE000815702962 ANIBAL x PAYSSLI                 SB 2.331 488 98 778 1160 -0,01 40 -0,02 35 AB 118 118 132 122 109 100 113

superbrown SHELDON            01IT022990224026 SOLARIS x JUHUS                  SB 115 115 94 776 691 0,18 32 0,16 29 BB 111 108 121 126 108 90 120

PADUA                         01AT000405590509 PAYOFF x PRESIDENT               PO 1.014 150 97 774 376 0,05 15 0,28 32 BB 110 115 114 123 103 105 119

barly dall zeus DROOPY        01IT034990564437 DALLY x ZEUS-CH                  PO 103 103 94 772 908 -0,03 25 0,1 34 BB 108 110 118 121 97 129 114

superbrown PAYPAL             01IT021001969704 PAYSSLI x MOIADO                 SB 88 88 93 772 705 -0,08 19 0,13 31 BB 114 112 121 123 103 117 111

superbrown HUZIT              01IT021001591446 HUPOLY x DENMARK                 SB 223 223 97 767 841 0,09 32 0,22 42 BB 98 99 100 114 106 110 102

barly bive asga BLASTER       01IT034990860721 BIVER x ASGARD                   PO 55 55 89 766 918 0,21 43 0,11 37 BB 110 109 116 122 99 111 108

scherma blooming BIVER        01CH120094290070 BLOOMING x NESTA                 SX 13.599 1.536 99 765 537 0,21 28 0,28 31 BB 116 109 113 132 104 106 107
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GIOVANI TORI GENOMICI

CONSORZIO “SUPERBROWN”
di Bolzano e Trento 

CONSORZIO SUPERBROWN 
di Bolzano e Trento

GIOVANI TORI GENOMICI 
Superbrown HUDD IT021002279611 Paillette: NOCCIOLA 

Cross Hotel x Zephir x Glenn x Vinozak Nato: 16/01/2018 K-Caseina: AB
Madre ASHTON Punt.: 88/89 2° 4.01 305 gg 10876 kg 4.10% 450 kg 3.70% 407 kg 
Nonna ASHLYN Punt.: 84/84 1° 2.09 305 gg 7437 kg 5.00% 374 kg 4.00% 295 kg 

Superbrown BORAY IT026990445909 Paillette: SALMONE 

Cross Boeing x Huray x Denmark x Jetway Nato: 16/03/2018 K-Caseina: BB
Madre HURAY NOLA ET Punt.: 89/87 4° 5.10 305 gg 13259 kg 4.30% 567 kg 3.80% 499 kg 
Nonna ANITA Punt.: 85/85 3° 4.08 305 gg 11393 kg 3.70% 417 kg 3.70% 421 kg 

Superbrown JANKO IT022990222365 Paillette: ROSA 

Cross Jaguar x Solaris x Payssli x Moiado Nato: 17/02/2018 K-Caseina: BB
Madre SARA Punt.: 89/88 2° 3.04 275 gg 7059 kg 3.60% 251 kg 3.90% 274 kg 
Nonna GM SUSI Punt.: 87/89 3° 4.08 305 gg 8832 kg 3.80% 333 kg 4.00% 350 kg 

Superbrown SILK IT014990150479 Paillette: TRASPARENTE 

Cross Sinatra x Falk x Vigor x Nesta Nato: 10/03/2018 K-Caseina: AB
Madre BODENGO SENDY ET Punt.: 85/84 1° 2.00 305 gg 9228 kg 3.60% 329 kg 3.90% 357 kg 
Nonna BODENGO ISLA ARC Punt.: 87/88 2° 3.01 305 gg 9967 kg 4.00% 396 kg 4.20% 423 kg 

Superbrown CAFFE’ IT022990310936 Paillette: VIOLA 

Cross Cadence x Verdi x Vasir x Rombo Nato: 21/02/2018 K-Caseina: BB
Madre DB GIOIA Punt.: 83/84 1° 2.00 305 gg 7706 kg 4.02% 310 kg 3.41% 263 kg 
Nonna DB GIULIA Punt.: 88/87 2° 3.07 305 gg 9008 kg 5.20% 465 kg 3.50% 319 kg 

Superbrown JERRY IT021002272222 Paillette: TURCHESE 

Cross Jeronimo x Solaris x Alibaba x Moiado Nato: 14/11/2017 K-Caseina: AB
Madre BARBI Punt.: 86/86 1° 2.06 305 gg 8401 kg 5.00% 423 kg 4.00% 339 kg 
Nonna BAMBI Punt.: 84/84 3° 4.04 305 gg 9199 kg 5.20% 478 kg 4.00% 369 kg 

Superbrown CORNER IT022990304486 Paillette: GRIGIO 

Cross Cadence x Alibaba x Moiado x Banker Nato: 07/12/2017 K-Caseina: AB
Madre FIETTA Punt.: 85/86 1° 2.09 305 gg 10883 kg 4.70% 511 kg 3.90% 419 kg 
Nonna FORTUNA Punt.: 79/73 4° 5.06 305 gg 13211 kg 4.30% 571 kg 3.70% 488 kg 

Superbrown FOCUS IT025990097147 Paillette: ROSSO 

Cross Falco x Proud x Alibaba x Moiado Nato: 30/09/2017 K-Caseina: AB
Madre SG PROUD REGINE Punt.: 84/86 3° 4.11 305 gg 10806 kg 4.20% 458 kg 4.00% 429 kg 
Nonna SG ALIBABA REAL Punt.: 88/90 3° 4.02 305 gg 10946 kg 4.50% 488 kg 3.70% 407 kg 
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Superbrown FRODO IT021002520004 Paillette: TRASPARENTE 

Cross Firewall x Fantastic x Ironic x Macol Nato: 30/08/2021 K-Caseina: BB 
Madre RIA Punt.: 84/86 1° 2.09 305 gg 8485 kg 4.51% 383 kg 4.20% 356 kg 
Nonna RAMPE Punt.: 87/88 5° 6.07 305 gg 10866 kg 5.10% 551 kg 3.90% 427 kg 

 

Superbrown DANILO IT073990310947 Paillette: GIALLO 

Cross Domino x Payssli x Hadrian x Darex Nato: 11/09/2021 K-Caseina: BB 
Madre SOLINDA Punt.: 86/85 1° 2.08 288 gg 8159 kg 4.90% 400 kg 3.77% 308 kg 
Nonna OLINDA Punt.: 87/85 3° 4.08 305 gg 10742 kg 4.38% 471 kg 3.60% 387 kg 

 

Superbrown VALTTERI IT021002502564 Paillette: VERDE PISTACCHIO 

Cross Vassido x Arrow x Payssli x Juhus Nato: 08/08/2021 K-Caseina: BB 
Madre BARRA Punt.: 87/87 2° 3.05 305 gg 9364 kg 4.26% 399 kg 3.60% 337 kg 
Nonna AILEEN 130 Punt.: 84/85 2° 3.05 290 gg 9039 kg 4.10% 374 kg 3.80% 342 kg 

 

Superbrown DOLOMIT IT021002518824 Paillette: VIOLA 

Cross Domino x Bays x Potassio x Rivaldo Nato: 21/08/2021 K-Caseina: BB 
Madre LARISSA Punt.: 84/85 1° 2.04 305 gg 7683 kg 4.41% 339 kg 4.05% 311 kg 
Nonna AILEEN 130 Punt.: 86/88 2° 3.01 305 gg 9951 kg 3.90% 388 kg 3.82% 380 kg 

 

Superbrown BARI IT073990304190 Paillette: SALMONE 

Cross Barca x Superstar x Hadrian x Huxoy Nato: 21/06/2021 K-Caseina: AB 
Madre REGINA Punt.: 86/87 2° 3.01 305 gg 10387 kg 4.32% 449 kg 4.07% 423 kg 
Nonna HADRIAN OLINDA Punt.: 93/94 4° 5.02 305 gg 12547 kg 4.18% 525 kg 3.67% 460 kg 

 

Superbrown PEPITO IT021002502533 Paillette: VERDE 

Cross Patrice x Antonov x Jucator x Vigor Nato: 19/07/2021 K-Caseina: BB 
Madre ALINA 108 Punt.: 84/84 1° 2.00 234 gg 6000 kg 5.22% 313 kg 3.82% 229 kg 
Nonna AILEEN 130 Punt.: 86/85 2° 3.04 305 gg 10539 kg 4.19% 442 kg 3.86% 386 kg 

 

Superbrown BOLTON IT022990372595 Paillette: NOCCIOLA 

Cross Barca x Nirvana x Paissly x Nesta Nato: 13/07/2021 K-Caseina: BB 
Madre BARBY NIRVANA Punt.: 90/90 1° 2.06 305 gg 11749 kg 5.53% 650 kg 3.65% 429 kg 
Nonna PAISSLY BIRBA Punt.: 95/96 6° 8.06 305 gg 14081 kg 4.84% 682 kg 3.69% 519 kg 

 

Superbrown ADRIATICO IT073990304191 Paillette: TURCHESE 

Cross Nir Ash x Victor P x Hadrian x Huxoy Nato: 20/07/2021 K-Caseina: AB 
Madre VICTOR SAMUELAQ POC Punt.: 86/87 1° 2.03 305 gg 10050 kg 3.90% 401 kg 3.81% 383 kg 
Nonna HADRIAN OLINDA Punt.: 93/94 4° 5.02 305 gg 12547 kg 4.18% 525 kg 3.67% 460 kg 
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GARANTIAMO

Chiamaci 

Tel: (+39) 0461 260417

Scrivici 

info@cooperfidi.it

visita il nostro sito web

 www.cooperfidi.it

Un migliore accesso al credito;

Una migliore intermediazione con le banche;

Consulenza finanziaria di elevata qualità;

Assistenza sugli strumenti agevolativi,
 regionali e nazionali, per le PMI

Sei un’impresa agricola o una cooperativa 
in cerca di finanziamenti a tasso agevolato 
o di consulenza finanziaria mirata?

Aiutiamo proprio te!



Mangimi di qualità  
per il successo dei clienti.

• 70 anni di consolidata esperienza

• Impegno costante nella produzione di mangimi di 
altissima qualità

• Analisi dei foraggi aziendali

• Vasta gamma di referenze per tutte le necessità 
aziendali 

• Proposta della razione ottimale per le vostre 
esigenze

• Consulenza esperta nello sviluppare la razione 
ottimale per soddisfare ogni vostra esigenza

Buon Natale  
e un 2023 ricco  
di gioia e serenità!

I vostri consulenti agrari:

Matteo Magnini
Cell: 348 43 535 75

Val di Sole, Val di Non Bassa, Val di 
Non Alta, Val Rendena, Valli Giudicarie, 
Andalo, Molveno, Val di Ledro, Proves, 
Lauregno

Luca Zuccher 
Cell: 347 96 800 60

Garda Trentino, Ala-Avio, Rovereto e 
Vallagarina, Folgaria, Alta Valsugana, 
Bassa Valsugana e Tesino, Valli del  
Primiero

A. RIEPER SPA   tel: 0472 867 900   info@rieper.com   www.rieper.com


